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PHẦN I. CÁC NHÂN TỐ RỦI RO

1. Rủi ro về kinh tế

Là một doanh nghiệp kinh doanh đa ngành nghề nhưng hoạt động chủ đạo đồng thời cũng là thế mạnh của Ptramesco là sản xuất, nhập khẩu thép và các sản phẩm thép. Sản lượng tiêu thụ của các doanh nghiệp sản xuất kinh doanh kim khí phụ thuộc khá nhiều vào tốc độ tăng trưởng của nền kinh tế nói chung và tốc độ tăng trưởng của ngành công nghiệp và xây dựng nói riêng. Hiện nay, Việt Nam đang trong quá trình đẩy nhanh tốc độ công nghiệp hóa, hiện đại hóa đất nước với nhiều dự án đầu tư xây dựng cơ sở hạ tầng được triển khai nên nhu cầu tiêu dùng thép cũng như các sản phẩm sắt thép trong tương lai là rất lớn. Điều đó mở ra tiềm năng, triển vọng phát triển mạnh mẽ cho Công ty. Tuy nhiên, nếu nền nền kinh tế lâm vào tình trạng khủng hoảng hoặc phát triển chậm lại, các dự án đầu tư xây dựng giảm bớt, điều này sẽ gây tác động xấu cho ngành sản xuất sản xuất kinh doanh thép, cũng như ảnh hưởng lớn đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty.

Trên thực tế những năm gần đây, nền kinh tế Việt Nam luôn duy trì tốc độ tăng trưởng ở mức khá cao so với các nước trong khu vực và trên thế giới. Tốc độ tăng trưởng GDP năm 2002 đạt 7,1%, năm 2003 đạt 7,23%, năm 2004 đạt 7,7%, năm 2005 là 8,4% và năm 2006 là 8,17%. Dự báo trong năm 2007, với tốc độ tăng trưởng GDP sáu tháng đầu năm là 7,87% thì tốc độ tăng trưởng GDP cả năm của nền kinh tế nước ta có thể đạt 8,5%. Cơ cấu kinh tế tiếp tục chuyển dịch theo hướng tăng tỷ trọng khu vực công nghiệp, xây dựng và dịch vụ, giảm tỷ trọng khu vực nông lâm nghiệp và thuỷ sản: Tỷ trọng khu vực công nghiệp và xây dựng từ 40,97% năm 2005 lên 41,52% trong năm 2006; khu vực dịch vụ tăng từ 38,01% lên 38,08%; khu vực nông, lâm nghiệp và thuỷ sản giảm từ 21,02% xuống còn 20,40%. Trong đó, thành công trong thu hút đầu tư nước ngoài và sự phát triển mạnh của thương mại được nhiều chuyên gia kinh tế đánh giá là những nhân tố quan trọng góp phần đạt được những thành công của nền kinh tế trong những năm vừa qua. 

Theo nhận định của các chuyên gia phân tích kinh tế, trong giai đoạn từ nay cho đến năm 2010, tốc độ tăng trưởng GDP của Việt Nam sẽ tiếp tục tăng trưởng ổn định và duy trì ở mức cao từ 7,5% - 8%/năm, trong khi tốc độ tăng trưởng của ngành công nghiệp và xây dựng sẽ đạt mức từ 11% đến 13%. Sự phát triển lạc quan của nền kinh tế nói chung và ngành công nghiệp và xây dựng nói riêng có ảnh hưởng tốt đến sự phát triển của Công ty (Nguồn: Tổng hợp số liệu báo cáo của Tổng cục Thống kê, Bộ kế hoạch và Đầu tư và Ngân hàng thế giới WB).

Đặc biệt trong bối cảnh hiện nay, khi Việt Nam đã chính thức gia nhập tổ chức thương mại thế giới WTO vào ngày 7/11/2006, nền kinh tế Việt Nam sẽ đón nhận nhiều làn sóng đầu tư với các dự án lớn về công nghiệp và xây dựng được triển khai. Khi đó, nhu cầu sắt thép và các sản phẩm từ sắt thép chất lượng cao phục vụ của các công trình công nghiệp, xây dựng và dân dụng sẽ không ngừng gia tăng.

Vì vậy có thể nhận định rằng rủi ro về kinh tế không phải là một rủi ro lớn đối với hoạt động của Công ty.

2. Rủi ro về luật pháp

Là một Công ty cổ phần nên hoạt động sản xuất kinh doanh của Ptramesco sẽ chịu sự điều chỉnh của Luật Doanh nghiệp và các Nghị định, Thông tư hướng dẫn hiện hành. Khi đã trở thành công ty đại chúng và niêm yết cổ phiếu trên Trung tâm giao dịch chứng khoán Hà Nội, hoạt động của Công ty còn chịu sự điều chỉnh của Luật Chứng khoán cũng như các quy định pháp luật hiện hành khác về chứng khoán và thị trường chứng khoán.

Hiện nay, hệ thống luật pháp của Việt Nam đang trong quá trình sửa đổi và hoàn thiện, việc vận dụng không phù hợp và kịp thời sẽ tạo ra những rủi ro pháp lý cho hoạt động kinh doanh của Công ty. Để hạn chế rủi ro này, Công ty phải chủ động nghiên cứu, nắm bắt, cập nhật sát sao các chủ trương đường lối của Đảng và Nhà nước cũng như các quy định pháp luật, từ đó đưa ra kế hoạch phát triển kinh doanh phù hợp.

3. Rủi ro đặc thù

3.1. Rủi ro về nguyên liệu
Là một doanh nghiệp với hoạt động nhập khẩu và kinh doanh thép chiếm tỉ trọng chủ yếu, nguồn nguyên vật liệu đầu vào của Công ty là các sản phẩm thép phụ thuộc khá nhiều vào nguồn cung trên thế giới. 

Về nguồn cung đầu vào, theo dự báo của IISI (International Iron and Steel Institute), Hiệp hội Thép Việt Nam và Tổng công ty Thép Việt Nam, hiện nay nguồn cung về nguyên vật liệu thép từ thị trường thế giới cho các doanh nghiệp sản xuất kinh doanh thép trong nước đã vượt so với nhu cầu. Do vậy có thể nhận định nguồn cung cấp các sản phẩm thép đầu vào của Công ty là tương đối dồi dào và ổn định. Mặt khác, kể từ năm 2007, sau khi Việt Nam đã chính thức gia nhập Tổ chức thương mại thế giới (WTO), Công ty sẽ có thêm nhiều sự lựa chọn về nguồn cung sản phẩm với mẫu mã, chủng loại đa dạng hơn, chất lượng cao hơn và giá cả rẻ hơn từ các nước thành viên WTO. 

Là một doanh nghiệp vừa nhập khẩu kinh doanh thép, lại vừa sản xuất thép, giá đầu vào của Công ty chịu ảnh hưởng trực tiếp và gián tiếp từ sự biến động của phôi thép và các sản phẩm thép trên thị trường thế giới và một phần tại thị trường trong nước. Như vậy, rủi ro biến động giá nguyên liệu đầu vào có ảnh hưởng đáng kể tới hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty. Để hạn chế tối đa rủi này, ngoài việc tiết kiếm tối đa chi phí mua hàng, Công ty luôn chủ động trong việc nghiên cứu thị trường để cập nhật tình hình biến động giá, trên cơ sở đó lựa chọn thời điểm ký hợp đồng, thời điểm nhập hàng, tính toán lượng hàng tồn kho và xây dựng chính sách giá cả, chính sách bán hàng hợp lý.

3.2. Rủi ro cạnh tranh

Ngành thép Việt Nam hiện nay đang bắt đầu bước vào thời kỳ cạnh tranh tương đối khốc liệt. Theo số liệu báo cáo của Hiệp hội thép Việt Nam, Tổng công ty thép Việt Nam và Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp, tổng sản lượng thép và các sản phẩm thép được tiêu thụ ở Việt Nam trong năm 2006 là từ 7,7 đến 7,8 triệu tấn. Trong đó, sản lượng tiêu thụ thép xây dựng (thép cây, thép vằn và thép tròn cuộn) đạt khoảng 3,5 đến 3,6 triệu tấn, tăng hơn 16% so với năm 2005. Sản lượng ống thép, thép tấm, thép lá, thép hình, thép lá mạ kẽm và phủ màu, tôn mạ và tôn màu và các sản phẩm thép khác đạt khoảng 4,2 triệu tấn, tăng gần 12% so với năm 2005. Năng lực sản xuất thép xây dựng của các công ty thép trong nước cuối năm 2006 đã đạt và vượt so với nhu cầu trong nước (gần 3,8 triệu tấn so với 3,6 triệu tấn), dẫn đến thực trạng cạnh tranh ngày một gay gắt giữa các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép xây dựng. Tuy nhiên đối với các sản phẩm phôi thép, ống thép, thép tấm, thép lá, thép hình và thép chi tiết thì tính đến cuối năm 2006 tại thị trường trong nước cung không đáp ứng đủ cầu. Hiện nay các doanh nghiệp kinh doanh thép trong nước vẫn phải nhập khẩu một khối lượng lớn phôi thép (trên 50% sản lượng tiêu thụ trong nước) và các sản phẩm thép thành phẩm chất lượng cao (trên 90% sản lượng tiêu thụ trong nước) để đáp ứng nhu cầu trong nước. (Nguồn: Tổng hợp từ số liệu thống kê của Hiệp hội thép Việt Nam; Tổng công ty thép Việt Nam; Bộ Công nghiệp; Bộ Thương mại; Vietnamnet). 

Trước thực trạng cạnh tranh này, về hoạt động kinh doanh, Công ty đã chủ động nghiên cứu tìm bạn hàng, đa dạng hóa nguồn cung cấp nguyên liệu đầu vào với giá cả hợp lý và chất lượng tốt từ các nhà cung cấp thép nước ngoài, tìm kiếm và mở rộng thị trường tiêu thụ các sản phẩm thép nhập khẩu. Về hoạt động sản xuất, Công ty chú trọng đầu tư đổi mới máy móc, công nghệ sản xuất, tìm cách hạ giá giá thành, nâng cao chất lượng và mẫu mã sản phẩm thế mạnh là thép lưới và đã khẳng định được chỗ đứng vững chắc trên thị trường với sản phẩm này.

Cạnh tranh khốc liệt nhất xuất hiện ở các sản phẩm thép xây dựng (thép cây, thép vằn đốt và thép tròn cuộn) bởi ngoài năng lực sản xuất dư thừa của các công ty trong nước, sự xâm nhập của một lượng lớn thép cây, thép vằn đốt và thép cuộn của Trung Quốc giá rẻ vào thị trường Việt Nam gây ảnh hưởng bất lợi tới các công ty sản xuất thép trong nước. Tuy nhiên, điều này không ảnh hưởng lớn tới hoạt động sản xuất kinh doanh của Ptramesco bởi hiện nay trong số các mặt hàng kinh doanh của Công ty hầu như không có các sản phẩm thép xây dựng kể trên mà chủ yếu là các sản phẩm thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn (thép tấm, thép lá, thép hình) và thép phế liệu.

Bên cạnh đó, để phòng giảm bớt sức ép cạnh tranh đối với Công ty trong hoạt động kinh doanh các sản phẩm thép thành phẩm, Công ty đã xây dựng chiến lược chú trọng đầu tư vào sản xuất phôi thép và sản xuất gang (khâu thượng nguồn) là những sản phẩm mà hiện nay cung chưa đáp ứng đủ cầu tại thị trường trong nước. Công ty đã tham gia góp vốn đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ với tư cách vừa là cổ đông sáng lập, vừa là cổ đông lớn nhất từ năm 2003. Tháng 3/2006, giai đoạn một của dự án là nhà máy sản xuất phôi thép của Công ty cổ phần thép Đình Vũ mà Ptramesco là cổ đông lớn nhất đã chính thức đi vào hoạt động, cung cấp cho các doanh nghiệp sản xuất thép trong nước các sản phẩm phôi thép chất lượng cao. Hiện nay, giai đoạn hai của dự án đầu tư đang được thực hiện mở rộng để sản xuất gang bằng công nghệ lò cao 230m3. Hiện nay nhu cầu về phôi thép và gang của các doanh nghiệp sản xuất thép trong nước vẫn còn rất lớn và sẽ còn gia tăng đột biến trong giai đoạn 2007-2010 do nhu cầu xây dựng các công trình công nghiệp, dân dụng trong nước gia tăng và sự sôi động trở lại của thị trường bất động sản sau một thời gian dài trầm lắng.

Như vậy có thể nói rủi ro về cạnh tranh không phải là một rủi ro ảnh hưởng lớn đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Ptramesco trong giai đoạn sắp tới.

3.3. Rủi ro về tỷ giá hối đoái

Là một doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép, các sản phẩm và nguyên liệu thép đầu vào của Ptramesco thường xuyên phải nhập khẩu từ nước ngoài và các hợp đồng nhập khẩu đều được thanh toán bằng ngoại tệ, trong khi giá cả của các sản phẩm này trên thị trường thế giới thường xuyên biến động. Do đó, chi phí và hiệu quả sản xuất kinh doanh của Công ty có thể chịu những tác động đáng kể do sự biến động tỷ giá hối đoái. 

Để hạn chế rủi ro này, Công ty luôn linh hoạt trong việc tính toán, lựa chọn thời điểm nhập khẩu, tồn trữ hàng hoá hợp lý trong mối tương quan với nhu cầu sản xuất kinh doanh cũng như diễn biến của thị trường thép thế giới. Bên cạnh đó, Công ty cũng đã có kế hoạch chủ động cân đối nguồn ngoại tệ phục vụ cho nhập khẩu các sản phẩm thép. Ngoài ra, Công ty luôn duy trì quan hệ, uy tín tốt với các tổ chức tín dụng lớn nên nguồn vốn vay bằng ngoại tệ luôn được đảm bảo và sử dụng linh hoạt. 

3.4. Rủi ro về tín dụng

Trong hoạt động kinh doanh, Công ty sử dụng một lượng vốn vay khá lớn (khoảng 50% tổng nguồn vốn) nhằm tài trợ cho các hợp đồng nhập khẩu sắt thép. Với đặc điểm này, hoạt động của Công ty chứa đựng những rủi ro tiềm ẩn về tín dụng. Trong điều kiện kinh doanh thông thường, vòng quay hàng tồn kho bình quân của Công ty hàng năm khoảng 5 vòng (năm 2006: 5 vòng/năm; năm 2007: 7 vòng), sự luân chuyển nhanh của hàng tồn kho sẽ đảm bảo khả năng thanh toán cho các khoản vay ngắn hạn. Tuy nhiên, nếu có biến động theo chiều hướng bất lợi về thị trường thép, hàng hoá gặp khó khăn trong tiêu thụ Công ty sẽ phải đối mặt với nguy cơ về khả năng thanh toán.

Để hạn chế rủi ro này, Công ty xây dựng một chính sách tồn kho linh hoạt, đồng thời luôn không ngừng duy trì, mở rộng mạng lưới khách hàng, xây dựng chính sách chăm sóc khách hàng và mở rộng quan hệ với các ngân hàng.  
3.5. Rủi ro về đầu tư

Công ty hiện đang đầu tư trên 80% vốn điều lệ vào công ty liên kết là Công ty cổ phần thép Đình Vũ. Như vậy, rủi ro đầu tư của Công ty có thể xảy ra tuỳ thuộc vào hiệu quả hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty cổ phần thép Đình vũ. Hiện nay lĩnh vực sản xuất thép công nghiệp chưa phát triển, số các doanh nghiệp sản xuất thép công nghiệp trong nước còn ít nên mức độ bảo hộ sản phẩm thép công nghiệp của nhà nước chưa cao, do đó hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty CP thép Đình Vũ có thể bị ảnh hưởng bởi điều này, và do vậy gián tiếp ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của CTCP sản xuất và kinh doanh Kim khí

Công ty cổ phần thép Đình Vũ thành lập năm 2004 và chính thức đi vào hoạt động từ tháng 10/2006. Theo báo cáo tài chính đã kiểm toán năm 2007 của Công ty cổ phần thép Đình Vũ, Công ty cổ phần thép Đình Vũ đã có lãi 80 tỷ đồng, lãi luỹ kế là 53,6 tỷ đồng. Và theo dự báo kinh tế năm 2008 và một số năm tiếp theo, ngành kinh doanh thép vẫn có cơ hội tiếp tục phát triển thuận lợi. Tuy nhiên, để hạn chế rủi ro, Công ty có chính sách lập dự phòng cho các khoản đầu tư nếu có dấu hiệu thua lỗ. 

4. Rủi ro khác

Các rủi ro khác như thiên tai, hoả hoạn, địch hoạ, chiến tranh,… là những rủi ro do nguyên nhân bất khả kháng, nếu xảy ra sẽ gây thiệt hại lớn cho tài sản, con người và tình hình hoạt động kinh doanh chung của Công ty. 

PHẦN II. NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH

1. Tổ chức niêm yết

Ông Đỗ Văn Thanh


Chức vụ: Chủ tịch Hội đồng quản trị

Ông Đào Trọng Khôi

Chức vụ: Tổng giám đốc

Bà   Đặng Thị Mấm      

Chức vụ: Kế toán trưởng

Ông  Phạm Văn Miên

Chức vụ: Trưởng ban Kiểm soát

Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế mà chúng tôi được biết, hoặc đã điều tra, thu thập một cách hợp lý.

PHẦN III. CÁC KHÁI NIỆM

	Công ty:
	Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí

	Ptramesco:
	Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí

	HĐQT:
	Hội đồng quản trị

	BKS:
	Ban kiểm soát

	UBCKNN:
	Ủy ban Chứng khoán Nhà nước

	ĐHĐCĐ:
	Đại hội đồng cổ đông

	TTGDCK:
	Trung tâm giao dịch Chứng khoán

	TGĐ:
	Tổng giám đốc

	PTGĐ:
	Phó tổng giám đốc


PHẦN IV. TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC NIÊM YẾT

1.1 Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

1.1.1. Quá trình hình thành và phát triển

Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí được Đại hội đồng cổ đông thành lập vào ngày 27/12/2000 trên cơ sở Xí nghiệp kinh doanh dịch vụ và xếp dỡ vật tư (Xí nghiệp 4) - đơn vị hạch toán phụ thuộc của Công ty kim khí Hải Phòng, thành viên độc lập của Tổng công ty thép Việt Nam. Công ty được thành lập trên cở sở bán toàn bộ giá trị hiện có thuộc phần vốn nhà nước tại Xí nghiệp kinh doanh dịch vụ và xếp dỡ vật tư, kết hợp với phát hành cố phiếu thu hút thêm vốn để chuyển đổi thành công ty cổ phần theo Quyết định số 72/2000/QĐ-BCN ngày 18/12/2000 của Bộ trưởng Bộ công nghiệp. Công ty được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh số 020300033 do Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hải Phòng cấp ngày 02/01/2001.

Trong quá trình hoạt động, Công ty cũng đã tiến hành thay đổi Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh do bổ sung ngành nghề và tăng vốn điều lệ. Hiện tại, Công ty đang hoạt động theo Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh thay đổi lần thứ 9 ngày 18/09/2007 do Sở KH-ĐT Hải Phòng cấp. 
Công ty có trụ sở chính tại số 6 Nguyễn Trãi, quận Ngô Quyền, thành phố Hải Phòng, trên tổng diện tích cả văn phòng và kho bãi là 5.324,7 m2. Đây là một vị trí địa lý hết sức thuận lợi cho hoạt động kinh doanh và thông thương (gần khu trung tâm thành phố, ga Hải Phòng và cảng Hải Phòng). 
Trụ sở chính Công ty

[image: image1.jpg]



Ngoài ra, Công ty còn có chi nhánh Bến Kiền với diện tích mặt bằng 8.742 m2, nằm trên quốc lộ 10 sát chân cầu Kiền mới thuộc xã An Hồng, huyện An Dương, Hải Phòng. Đây là địa điểm sản xuất kinh doanh chính của Công ty. Chi nhánh Bến Kiền nằm ở vị trí thuận lợi cho hoạt động sản xuất cũng như vận chuyển sản phẩm đi các tỉnh thành trong cả nước cả bằng đường bộ cũng như đường thuỷ.

Chi nhánh Bến Kiền
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Kể từ năm 2005 đến nay, vốn điều lệ của Công ty là 52.000.000.000 VND (Năm mươi hai tỷ đồng). 
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Biểu đồ 1: Tăng trưởng vốn điều lệ Ptramesco 

giai đoạn 2001-2007

Vốn điều lệ


 1.2 Thông tin chung về công ty
1.2.1. Thông tin chung
Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh Kim khí được thành lập theo quyết định 71/2000/QĐ-BCN ngày 18/12/2000 của Bộ trưởng Bộ Công nghiệp và theo Giấy chứng nhận ĐKKD số 0203000033 do Sở Kế hoạch và Đầu tư thành phố Hải Phòng cấp ngày 02 tháng 01 năm 2001, và các sửa đổi bổ sung.
· Tên tiếng Việt: 
Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí
· Tên tiếng Anh: 
Produce and Trading Metal Joint Stock Company
· Tên giao dịch: 
Produce and Trading Metal Joint Stock Company
· Tên viết tắt: 

Ptramesco

· Vốn điều lệ

52.000.000.000 đồng
· Trụ sở chính: 
số 6 Nguyễn Trãi, phường Máy Tơ, quận Ngô Quyền,  Hải Phòng
· Điện thoại: 

031.3826832
· Fax: 


031.3836425
· E-mail:

Ptramesco@hn.vnn.vn
· Website:

www.ptramesco.com.vn

· Biểu tượng của công ty:
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1.2.2. Lĩnh vực kinh doanh
Sản xuất, kinh doanh thép và các sản phẩm kim khí.

1.2.3. Ngành nghề kinh doanh
· Sản xuất, kinh doanh và xuất nhập khẩu vật tư, vật liệu hàng hoá, thiết bị phụ tùng và các sản phẩm kim khí; 
· Dịch vụ vận chuyển, bốc xếp, cho thuê văn phòng, kho bãi; Kinh doanh khách sạn, nhà hàng, dịch vụ du lịch khác;

· Kinh doanh lương thực, thực phẩm, hàng nông - lâm - thuỷ hải sản, vật liệu xây dựng, sắt thép phế liệu, thiết bị điện - điện tử, thiết bị bưu chính viễn thông;

· Kinh doanh và chế tạo thiết bị nâng hạ, sản xuất và kinh doanh thép các loại
· Vận tải và đại lý vận tải hàng hoá thuỷ bộ; 
· Dịch vụ xuất nhập khẩu hàng hoá và phá dỡ tàu cũ; 
· Sản xuất và kinh doanh khí công nghiệp.

2. Cơ cấu tổ chức và bộ máy quản lý của công ty

Công ty được tổ chức và hoạt động theo mô hình công ty cổ phần quy định tại Luật doanh nghiệp 2005, tuân thủ các quy định pháp luật khác và Điều lệ tổ chức và hoạt động Công ty. Cơ cấu tổ chức và bộ máy quản lý điều hành của Công ty được trình bày như sơ đồ dưới đây. 

Sơ đồ 1: Mô hình cơ cấu tổ chức và bộ máy quản lý của Ptramesco
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Chức năng, nhiệm vụ và quyền hạn của Đại hội đồng cổ đông, Hội đồng quản trị, Ban kiểm soát, Ban giám đốc và các phòng ban, bộ phận khác được quy định tại Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty và các quy chế, nội quy khác của Công ty. Cụ thể như sau:

Đại hội đồng cổ đông:

1. Đại hội đồng cổ đông gồm tất cả các cổ đông có cổ phần phổ thông có quyền biểu quyết là cơ quan quyết định cao nhất của Công ty .

2. Đại hội đồng cổ đông có quyền và nhiệm vụ sau:

a) Thông qua định hướng phát triển công ty;

b) Quyết định loại cổ phần và tổng số cổ phần được quyền chào bán của từng loại. Trong trường hợp chào bán cổ phiếu ra công chúng, việc phát hành tuân thủ theo các quy định của pháp luật liên quan. Quyết định mức cổ tức hàng năm của từng loại cổ phần;

c) Bầu, miễn nhiệm, bãi nhiệm thành viên Hội đồng quản trị, thành viên Ban kiểm soát;

d) Quyết định đầu tư hoặc bán số tài sản có giá trị bằng hoặc lớn hơn 50% tổng giá trị tài sản được ghi trong báo cáo tài chính gần nhất của công ty;

e) Quyết định sửa đổi, bổ sung điều lệ Công ty, trừ trường hợp điều chỉnh vốn điều lệ do bán thêm cổ phần mới trong phạm vi số lượng cổ phần được quyền chào bán;

f) Chỉ định một công ty kiểm toán độc lập, hoạt động hợp pháp tại Việt Nam và đủ điều kiện kiểm toán theo quy định pháp luật hiện hành, tiến hành các hoạt động kiểm toán Công ty cho năm tài chính tiếp theo dựa trên những điều khoản và điều kiện thoả thuận với Hội đồng quản trị.
g) Thông qua báo cáo tài chính hàng năm;

h) Quyết định mua lại trên 10% tổng số cổ phần đã bán của mỗi loại.

i) Xem xét và xử lý các vi phạm của Hội đồng quản trị và ban kiểm soát gây thiệt hại cho Công ty và cổ đông;

j) Quyết định tổ chức lại và giải thể Công ty ;

k) Quyết định tăng giảm vốn điều lệ của Công ty

l) Quyết định niêm yết hoặc đăng ký giao dịch cổ phiếu của Công ty trên thị trường chứng khoán.

m) Các quyền và nhiệm vụ khác theo quy định của pháp luật và Điều lệ Công ty. 

Hội đồng quản trị:

Hội đồng quản trị là cơ quan quản lý Công ty, có toàn quyền nhân danh Công ty để quyết định mọi vấn đề liên quan đến mục đích, quyền lợi của Công ty, trừ những vấn đề thuộc thẩm quyền của Đại hội đồng cổ đông. 

Hội đồng quản trị có các quyền và nhiệm vụ sau theo quy định tại Điều lệ Công ty.

Ban Kiểm soát:

Ban kiểm soát Công ty có ba (03) thành viên trong đó có một (01) thành viên là kế toán viên hoặc kiểm toán viên; nhiệm kỳ của Ban kiểm soát là năm (05) năm; thành viên Ban kiểm soát có thể được bầu lại với số nhiệm kỳ không hạn chế. Ban kiểm soát có nhiệm vụ và quyền hạn theo quy định tại  điều lệ Công ty

Ban Giám đốc:

Ban Giám đốc gồm Tổng giám đốc, Phó tổng giám đốc kinh doanh, Phó tổng giám đốc nội chính, Phó tổng giám đốc kỹ thuật kiêm Giám đốc chi nhánh Hùng Vương và Kế toán trưởng do Hội đồng quản trị bổ nhiệm. Tổng giám đốc Công ty là người đại diện theo pháp luật của Công ty, chịu trách nhiệm trước Hội đồng quản trị. Các Phó Tổng Giám đốc là những người giúp việc cho Tổng Giám đốc và chịu trách nhiệm trong phạm vi công việc của mình trước Tổng Giám đốc.

Bộ phận Hành chính:

Là bộ phận nghiệp vụ quản lý các công việc hành chính cho Công ty như quản lý công văn, tài liệu, công tác công nghệ thông tin, tổ chức thực hiện các cuộc hội họp định kỳ và  đột xuất, chịu trách nhiệm trực tiếp trước Tổng Giám đốc Công ty.
Phòng Kế toán:

Thực hiện việc ghi chép, hạch toán các nghiệp vụ kinh tế phát sinh và thực hiện các nghía vụ với Nhà nước theo quy định hiền hành, đảm bảo tính trung thực, khách quan, lập các Báo cáo theo yêu cầu quản trị của Ban Giám đốc, cung cấp thông tin, tư vấn tài chính trong việc ra quyết định của Ban Giám đốc.

Phòng Kinh doanh:

Phòng Kinh doanh có nhiệm vụ cùng với Phó Tổng giám đốc kinh doanh giúp Tổng giám đốc Công ty trong việc kinh doanh khai thác buôn bán hàng hoá và các dịch vụ khác, quản lý và điều hành công tác thị trường.

Chức năng, nhiệm vụ và quyền hạn của Các phòng ban, bộ phận khác được quy định tại Điều lệ và các quy chế, nội quy hiện hành của Công ty.
3. Danh sách và cơ cấu cổ đông

3.1. Danh sách cổ đông nắm giữ từ trên 5% vốn cổ phần của Công ty 

Bảng 1: Danh sách cổ đông nắm giữ từ trên 5% vốn cổ phần tại ngày 31/05/2008
	STT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Cổ phần

 nắm giữ

	
	
	
	Số lượng 
	Tỷ lệ (%)

	1
	Nguyễn Mạnh Hà 
	G1A, P.Tân Hiệp, Đồng Khởi, Đồng Nai 
	304.174
	5,85

	2
	Đào Trọng Khôi
	18/56 Nguyễn Trãi, Ngô Quyền, HP
	279.202
	5,37

	Tổng cộng
	583.376
	11,22


3.2. Danh sách cổ đông sáng lập Công ty 

Bảng 2: Danh sách cổ đông sáng lập của Công ty theo Giấy chứng nhận ĐKKD số 0203000033, ngày 2/1/2001 do Sở Kế hoạch đầu tư Hải Phòng cấp 
	STT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Cổ phần 

nắm giữ

	1
	Phạm Văn Ninh
	Số 30 Trường Chinh, Kiến An, HP
	95.000

	2
	Đỗ Văn Thanh
	02/88A Trần Khánh Dư, Ngô Quyền, HP
	90.000

	3
	Phạm Văn Thìn
	Số 115 Lương Khánh Thiện, Ngô Quyền, HP
	8.000

	4
	Đoàn Trung Hà
	172 gác 2 Quang Trung, Hồng Bàng, HP
	37.000

	5
	Phạm Hữu Nha
	Đường Lê Hồng Phòng, Ngô Quyền, HP
	20.000

	6
	Đào Trọng Khôi
	18/56 Nguyễn Trãi, Ngô Quyền, HP
	20.000

	Tổng cộng
	270.000


Bảng 3: Danh sách cổ đông sáng lập tại ngày 31/5/2008 (theo Giấy chứng nhận ĐKKD số 0203000033 và các sửa đổi do Sở Kế hoạch đầu tư Hải Phòng cấp) 
	STT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Cổ phần 

Nắm giữ

	
	
	
	Số lượng 
	Tỷ lệ (%)

	1
	Phạm Văn Ninh
	Số 30 Trường Chinh, Kiến An, HP
	0
	0,00

	2
	Đỗ Văn Thanh
	02/88A Trần Khánh Dư, Ngô Quyền, HP
	204.335
	3,93

	3
	Phạm Văn Thìn
	Số 115 Lương Khánh Thiện, Ngô Quyền, HP
	221.922
	4,27

	4
	Đoàn Trung Hà
	172 gác 2 Quang Trung, Hồng Bàng, HP
	200.000
	3,85

	5
	Phạm Hữu Nha
	Đường Lê Hồng Phòng, Ngô Quyền, HP
	100.000
	1,92

	6
	Đào Trọng Khôi
	18/56 Nguyễn Trãi, Ngô Quyền, HP
	279.202
	5,37

	Tổng cộng
	1.005.459
	19.34


Tính đến thời điểm 31/05/2008, các hạn chế chuyển nhượng của cổ đông sáng lập trong Công ty đã hết hiệu lực
3.3. Cơ cấu cổ đông của Công ty
3.3.1. Cơ cấu cổ đông theo đối tượng

Bảng 4: Cơ cấu cổ đông theo đối tượng của Công ty tại ngày 31/5/2008
	STT
	Cổ đông
	Số lượng cổ phần nắm giữ 
	Tỷ lệ cổ phần 
nắm giữ (%)

	1
	Cổ đông trong nước

Trong đó: 

- Cổ đông pháp nhân, tổ chức

- Cổ đông cá nhân 
	5.200.000

209.000
4.991.000
	100,00

4,02
95,98

	2
	Cổ đông nước ngoài
	0
	0,00

	Tổng
	5.200.000
	100,00


3.3.2. Cơ cấu cổ đông theo tổ chức quản lý công ty

Bảng 5: Cơ cấu cổ đông theo tổ chức quản lý của Công ty tại ngày 31/5/2008
	STT
	Cổ đông
	Số lượng cổ phần nắm giữ 
	Tỷ lệ cổ phần 
nắm giữ (%)

	1
	Cổ đông Nhà nước
	0
	0,00

	2
	Cổ đông là thành viên Hội đồng quản trị, Ban giám đốc, Ban kiểm soát và kế toán trưởng
	1.153.236
	22,18

	
	· Hội đồng quản trị & BGĐ
· Ban kiểm soát

· Kế toán trưởng
	1.010.594
110.172
32.470
	19,43
2,12
0,63

	3
	Cổ đông là cán bộ công nhân viên
	390.401
	7,51

	4
	Cổ đông bên ngoài
	3.656.363
	70,31

	Tổng
	5.200.000
	100,00


Ghi chú: * Trong số 1.010.594 cổ phần Hội đồng quản trị & Ban giám đốc sở hữu có 601.124 cổ phần (tương đương 11.56% vốn điều lệ) do 3 thành viên Ban giám đốc đồng thời là 3 thành viên của Hội đồng quản trị nắm giữ.

4. Danh sách những công ty mẹ và công ty con, công ty liên kết của tổ chức niêm yết, những công ty mà tổ chức niêm yết đang nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối với tổ chức đăng ký niêm yết

4.1  Danh sách những công ty nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối với tổ chức đăng ký niêm yết: Không có

4.2. Công ty liên kết

· Công ty cổ phần Thép Đình Vũ
Bảng 6:  Công ty liên kết của Ptramesco 

	Tên công ty
	Vốn điều lệ (đồng)
	Địa chỉ

	Công ty cổ phần thép Đình Vũ
	115.504.400.000
	Khu kinh tế Đình Vũ, quận Hải An, Hải Phòng


Vốn góp của Ptramesco: 45.640.296.344 đồng (chiếm 39,51% vốn điều lệ thực góp)

CTCP thép Đình Vũ được thành lập vào tháng 7/2004 và chính thức đi vào hoạt động vào tháng 10/2006 trong đó Ptramesco là một trong các cổ đông sáng lập và hiện nay vẫn là cổ đông lớn nhất của CTCP thép Đình Vũ. 

· Trong giai đoạn đầu thời kỳ mới thành lập, Ptramesco đã góp 30 tỷ đồng (tương đương 50% vốn điều lệ của Công ty cổ phần thép Đình Vũ) nhằm xây dựng Nhà máy sản xuất phôi thép với tổng giá trị đầu tư 396 tỷ đồng và công suất ban đầu 200.000 tấn/năm.

Nhà máy phôi thép xây dựng trên diện tích 50.000 m2, dây chuyền thiết bị đồng bộ và thuộc loại Model mới nhất của Trung Quốc năm 2005: lò điện hồ quang siêu công suất 30 tấn, lò tinh luyện 40 tấn, máy đúc phôi liên tục 3 dòng. Các thiết bị phần lớn được cơ giới hóa, tự động hóa, điều khiển kỹ thuật số PLC, có dây chuyền sản xuất ôxy, ác gông, ni tơ, trạm bù công suất SVC, trạm xử lý nước, trạm lọc bụi đồng bộ và hiện đại, đáp ứng tốt các yêu cầu về kinh tế, kỹ thuật, môi trường và các tiêu chí của Hệ thống quản lý chất lượng tiêu chuẩn ISO 9001:2000.

Nhà máy phôi thép đã đi vào sản xuất phôi thép thương phẩm từ tháng 10/2006. Sản phẩm: phôi thép 120x120x6000; mác thép theo tiêu chuẩn của Mỹ, Nhật, Hàn Quốc, Trung Quốc, Việt Nam hoặc theo yêu cầu của khách hàng. Hiện nhà máy đang cung cấp phôi thép 20MnSi cho các nhà máy cán thép Việt Úc, Việt Hàn, SSE, Việt Nhật, Việt Nga,... và được bạn hàng đánh giá cao về chất lượng phôi thép. Hiện tại, cung của nhà máy không đáp ứng đủ cầu của thị trường (kể cả khi sản lượng sản xuất của công ty hoạt động hết công suất), khách hàng thông thường phải thanh toán trước khi nhận hàng, tạo điều kiện cho nhà máy có một nền tài chính khá chủ động và lành mạnh.

Nhà máy phôi thép của Công ty cổ phần thép Đình Vũ
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 Tình hình nguồn cung phôi thép đang thiếu hụt và sẽ còn thiếu hụt trong thời gian tới; Giá phôi thép cả ở trong nước lẫn trên thế giới đều ở mức cao (khoảng trên 500USD/MT CNF Hải Phòng - chưa kể thuế nhập khẩu 10%) thì đây đang là cơ hội rất lớn cho sự phát triển của các nhà máy luyện phôi như sản xuất phôi thép - Công ty cổ phần thép Đình Vũ. 

Bảng 29: Sản lượng và doanh thu phôi thép dự kiến của 

Nhà máy thép Đình Vũ trong năm 2007

	Sản lượng tiêu thụ phôi thép dự kiến (tấn)
	175.000

	Doanh thu từ hoạt động kinh doanh phôi thép (tỷ đồng)
	1.540 


Nguồn: Kế hoạch sản xuất kinh doanh năm 2007 của Công ty CP thép Đình Vũ

· Trên cơ sở thành công của giai đoạn 1, Ptramesco đã quyết định đầu tư thêm vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ (nâng tổng số vốn góp từ 32,9 tỷ năm 2005 lên hơn 43,8 tỷ đồng) nhằm xây dựng Nhà máy luyện gang từ quặng để phục vụ cán thép tấm, thép lá, thép hình. Dự án này đã được phê duyệt và đang được triển khai thực hiện trên diện tích 70.000 m2 tại lô đất liền kề Nhà máy sản xuất phôi thép với tổng giá trị đầu tư dự kiến 592 tỷ với công suất 242.000 tấn/năm. 

· Ptramesco đang xem xét tiếp tục đầu tư vào giai đoạn 3 của Công ty cổ phần thép Đình Vũ, bằng cách tăng số vốn góp hiện nay tại Công ty cổ phần thép Đình Vũ. Giai đoạn 3 của Công ty cổ phần thép Đình Vũ sẽ có sự tham gia góp vốn của các đối tác chiến lược là Công ty cổ phần bảo hiểm Bảo Minh, Asia Vantage Limited (Nhật Bản), Tập đoàn Tây điện Trung Quốc, ADJ Panacel. Mục tiêu của giai đoạn 3 là xây dựng Nhà máy cán thép tấm, thép lá và sản xuất thép ống, thép hình, thép chi tiết,… là các sản phẩm thép thành phẩm mà thị trường nội địa vẫn sẽ thiếu hụt nhiều trong những năm tới do năng lực sản xuất của các Công ty sản xuất thép trong nước không đủ đáp ứng nhu cầu.

Sau khi hoàn thành giai đoạn 3, mô hình sản xuất của Công ty cổ phần thép Đình Vũ trở thành mô hình sản xuất đồng bộ: từ quặng ra gang, luyện thành thép rồi cán hoàn chỉnh. Đây là mô hình được đánh giá là sẽ đem lại hiệu quả kinh tế cao do tiết kiệm nguyên vật liệu, chi phí, thời gian, chủ động trong sản xuất, bán hàng và nâng cao chất lượng sản phẩm, nâng cao khả năng cạnh tranh cho doanh nghiệp. 

Như vậy, có thể nhận định việc góp vốn đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ với tư cách là cổ đông lớn nhất (hiện chiếm 42,19% vốn điều lệ) là một định hướng đầu tư hứa hẹn sẽ đem lại hiệu quả kinh doanh lớn cho Ptramesco trong giai đoạn sắp tới.

5. Hoạt động kinh doanh

Công ty hoạt động trong lĩnh vực sản xuất và kinh doanh kim khí với ngành nghề kinh doanh chính là sản xuất, xuất nhập khẩu và kinh doanh các sản phẩm thép. Bên cạnh đó, Công ty còn có hoạt động Vận tải và đại lý vận tải hàng hoá thuỷ bộ; Dịch vụ vận chuyển, bốc xếp, cho thuê văn phòng, kho bãi; Sản xuất và kinh doanh khí công nghiệp; Kinh doanh lương thực, thực phẩm, hàng nông - lâm - thuỷ hải sản, vật liệu xây dựng, sắt thép phế liệu, thiết bị điện - điện tử, thiết bị bưu chính viễn thông; Kinh doanh khách sạn, nhà hàng, dịch vụ du lịch và các hoạt động sản xuất kinh doanh khác.

5.1. Cơ cấu doanh thu theo hoạt động của Ptramesco trong giai đoạn 2006-2007
5.1.1. Sản phẩm kinh doanh chính

Sản phẩm kinh doanh chính của Công ty trong những năm vừa qua chủ yếu là các sản phẩm thép, được phân loại cụ thể như sau:

· Thép chính phẩm:

Bao gồm các loại thép tấm, thép lá, thép cuộn, thép hình H, U, I, cọc ván thép và thép ống đạt tiêu chuẩn, chủ yếu được nhập khẩu từ nước ngoài như Nga, Kazhakhstan, Hàn Quốc, Nhật Bản, Trung Quốc,... Các sản phẩm này chủ yếu phục vụ cho việc gia công cơ khí, đóng tàu, khung kèo cột bằng thép trong các dự án, công trình xây dựng công nghiệp lớn, làm cầu, làm đường, chế tạo máy móc,...

· Thép phế liệu:

Bao gồm các loại sắt thép phế liệu nhập khẩu và thu mua trong nước. Nguồn nguyên liệu nhập khẩu được nhập về từ rất nhiều các nước khác nhau như: Mỹ, Canada, các nước thuộc khu vực Châu Phi,… Nguồn thu mua trong nước bao gồm vật tư cắt phá tàu, thiết bị cũ, các vật tư dư thừa. Mặt hàng này được bán cho Nhà máy sản xuất phôi thép của Công ty thép Đình Vũ.

· Thép lưới:

Thép lưới giập dãn là sản phẩm thế mạnh do Công ty sản xuất, đã khẳng định được chỗ đứng trên thị trường với tính năng và ưu điểm vượt trội so với các sản phẩm cùng loại và từng đạt giải thưởng Sao vàng đất Việt năm 2002. Mặt hàng thép lưới được sản xuất tại chi nhánh Bến Kiền, địa điểm sản xuất chính của Công ty.

Sản phẩm này chủ yếu được phục vụ cho các công trình công nghiệp và gia dụng như: làm giải phân cách trên các đường quốc lộ, vách ngăn trong các nhà máy, xí nghiệp, dải nền đi lại, lan can,... vừa có tính thẩm mỹ đồng thời có độ bền rất cao.

Mặt hàng lưới thép của Công ty đã có mặt trên các công trình lớn như đường Bắc Thăng Long - Nội Bài (Hà Nội), đường bao Nguyễn Bỉnh Khiêm, Cầu vượt Lạch Tray (Hải Phòng),…

· Thép tấm, thép lá sai quy cách:

Bao gồm thép tấm, thép lá, thép cuộn,… không đúng quy chuẩn, sai quy cách được nhập khẩu từ nước ngoài như Nga, Hàn Quốc, Nhật Bản, Trung Quốc,…. chủ yếu phục vụ cho các nhà sản xuất, gia công thép; các nhà máy thép ống, thép định hình, sản xuất khung nhà kho; các cơ sở đóng tàu, sửa chữa tàu; 

5.1.2. Cơ cấu doanh thu theo hoạt động kinh doanh trong giai đoạn 2006 - 2008
Bảng 7: Doanh thu theo hoạt động kinh doanh

năm 2006, 2007 và 6 tháng đầu năm 2008
Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007
	6 tháng năm 2008

	1. Doanh thu bán hàng
	317.933.174.612
	406.089.832.770
	333.373.686.443

	  - Doanh thu hàng hoá 
	
	386.211.419.079
	

	  - Doanh thu thành phẩm
	
	19.878.413.691
	

	2. Doanh thu khác
	7.527.405.714
	2.154.890.651
	

	Tổng cộng
	325.460.580.326
	408.244.723.421
	333.373.686.443


Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2006, 2007 và BCTC 6 tháng đầu năm 2008 của Ptramesco

Căn cứ vào các số liệu báo cáo kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh trong thời gian vừa qua, có thể nhận định:

Hoạt động nhập khẩu và kinh doanh thép và các sản phẩm sắt thép luôn là hoạt động chủ đạo của Ptramesco và đem lại tỉ trọng doanh thu chủ yếu trong cơ cấu các nguồn thu của Công ty (trên 95% tổng doanh thu). Công ty đã rất chú trọng trong việc khai thác, tìm nguồn hàng ổn định với giá cả phù hợp. Nguồn cung thép trên thế giới luôn có sự biến động khó lường về giá, vì vậy Ban Giám đốc Công ty luôn chủ động nghiên cứu, xây dựng được chiến lược kinh doanh và dự tính mức tồn kho hợp lý. Phản ứng của Công ty đối với thời điểm nhập hàng luôn kịp thời nên hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty không bị ảnh hưởng nhiều bởi biến động giá trong một giai đoạn nhất định (khoảng 6 tháng), điều đó tạo nên hiệu quả trong hoạt động sản xuất kinh doanh.

Biểu đồ 2: Tỉ trọng doanh thu theo hoạt động kinh doanh 

năm 2006 và 2007
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Các hoạt động sản xuất lưới thép và gia công thép thành phẩm, doanh thu khác chỉ chiếm tỉ trọng doanh thu nhỏ trên tổng doanh thu.

5.2.  Nguyên vật liệu đầu vào
5.2.1. Nguồn nguyên vật liệu đầu vào

Nguồn nguyên vật liệu đầu vào của Ptramesco tương đối phong phú và đa dạng, chủ yếu được nhập khẩu từ nước ngoài và một phần thu mua từ các nhà cung cấp trong nước. Công ty luôn chú trọng lựa chọn nhà cung cấp có uy tín đối với từng chủng loại sản phẩm nhằm đảm bảo sự ổn định, phù hợp về giá cả, chất lượng, mẫu mã của nguồn nguyên liệu đầu vào.

Hiện nay, Ptramesco đang nhập khẩu kinh doanh các sản phẩm thép của các nhà sản xuất có uy tín trên thế giới như: KMK, NTMK, Zapsib (Nga), Mittal Steel (Kazhakhstan), Huyndai, INI (Hàn Quốc), NKBS (Nhật Bản), Bao tou, Laiwu, Liu zhou, Maanshan, Hebei Jinxi (Trung Quốc),… Đây là những sản phẩm sắt thép mà các doanh nghiệp trong nước hiện nay sản xuất không đủ đáp ứng nhu cầu nội địa. Do vậy, căn cứ vào cung cầu và phân tích, dự đoán nhu cầu trong nước tại từng thời điểm, Ptramesco luôn có kế hoạch chủ động nhập khẩu để đạt được hiệu quả sản xuất kinh doanh cao nhất. 

5.2.2. Tình hình cung – cầu của nguồn nguyên vật liệu đầu vào

Ngành công nghiệp thép là một trong những ngành quan trọng nhất của thế giới cũng như của nước ta. Sự ổn định của nguồn cung cấp sản phẩm đầu vào của Ptramesco phụ thuộc nhiều vào biến động của tình hình cung – cầu về thép trên thị trường thế giới, do phần lớn nguồn nguyên liệu đầu vào của Công ty được nhập khẩu từ các nước có ngành công nghiệp thép phát triển nhất như Trung Quốc, Nga, Kazhakhstan, Hàn Quốc, Nhật Bản, Mỹ, Canada,... Nhìn chung trong gian đoạn hiện nay và thời gian sắp tới, mặt hàng thép đang và sẽ ở trong tình trạng tăng trưởng nhanh, dẫn đến cung lớn hơn cầu trên thị trường thế giới.

Biểu đồ 3: Sản lượng thép hàng tháng trên toàn thế giới năm 2006 (ĐVT: ngàn tấn)
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Nguồn: www.worldsteel.org
Bảng 8: Tình hình cung - cầu về thép trên toàn thế giới 

năm 2005-2007 và dự báo năm 2008

 Đơn vị: triệu tấn

	Chỉ tiêu
	Năm 2005
	Năm 2006
	Năm 2007
	Dự báo năm 2008

	Tổng cung
	1.129
	1.237
	1.351
	1.459

	Tổng cầu
	1.029
	1.113
	1.179
	1.251

	Chênh lệch cung - cầu
	100
	124
	172
	208


Nguồn: www.worldsteel.org
Theo số liệu của IISI (International Iron and Steel Institute), tổng sản lượng thép thô được sản xuất trên phạm vi toàn thế giới năm 2006 đạt 1.237 triệu tấn, trong khi tổng cầu là 1.113 triệu tấn, chênh lệch cung cầu là 124 triệu tấn. Trong đó Trung Quốc dẫn đầu thị trường thép, chiếm 33,79% tổng lượng cung và 31,99% tổng lượng cầu thép toàn thế giới. Cũng theo dự báo của IISI, sản lượng thép được sản xuất và tiêu thụ trên toàn thế giới trong năm 2008 tiếp tục tăng trưởng, chênh lệch cung - cầu thép nguyên liệu tiếp tục có sự gia tăng (xem bảng trên).

Như vậy, trên cơ sở tình hình cung cầu về thép trên thị trường thế giới hiện nay và trong thời gian tới, có thể thấy nguồn cung nguyên liệu thép đầu vào đối với Ptramesco từ các nhà cung cấp nước ngoài tương đối phong phú, đa dạng và ổn định. Hơn nữa, sau khi Việt Nam chính thức gia nhập WTO vào tháng 11/2006, Công ty sẽ có thêm nhiều sự lựa chọn về nguồn cung sản phẩm với nguồn gốc, mẫu mã, chủng loại đa dạng hơn, chất lượng cao hơn và giá cả rẻ hơn từ các nước thành viên WTO. 

Nguồn cung cấp nguyên liệu ngày càng phong phú, đa dạng và ổn định hơn sẽ đảm bảo cho Công ty hoạt động kinh doanh ổn định và hiệu quả hơn.

5.2.3. Ảnh hưởng của giá cả nguyên vật liệu đầu vào tới doanh thu, lợi nhuận của Ptramesco

Nhìn chung hiện nay các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép trong nước vẫn phải nhập khẩu một lượng lớn phôi thép và thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn (thép tấm, thép lá, thép hình, thép chi tiết) từ nước ngoài do năng lực sản xuất các mặt hàng này ở trong nước chưa đáp ứng đủ nhu cầu. Do vậy, giá cả nguyên liệu đầu vào chịu ảnh hưởng trực tiếp của giá phôi thép và thép thành phẩm trên thị trường thế giới và có tác động trực tiếp tới giá bán sản phẩm trên thị trường. 

Là một doanh nghiệp vừa sản xuất, vừa nhập khẩu kinh doanh thép, giá bán sản phẩm, doanh thu và lợi nhuận của Ptramesco cũng chịu ảnh hưởng trực tiếp và gián tiếp từ sự biến động của phôi thép và các sản phẩm thép nguyên liệu trên thị trường thế giới và một phần tại thị trường trong nước. Đặc biệt trong giai đoạn 2004 – 2006, giá các sản phẩm thép trên thị trường biến động lớn và thất thường nên ảnh hưởng nhiều đến tình hình doanh thu và lợi nhuận của Công ty. Nếu tồn kho của Công ty lớn trong khi giá thép tiêu thụ trên thị trường có xu hướng giảm thì nguy cơ thua lỗ cao và ngược lại, nếu giá thép tăng sau khi Công ty đã ký được các hợp đồng thu mua với giá thấp thì Công ty sẽ thu được lợi nhuận cao.

Trong những năm vừa qua, mặc dù phải đứng trước sự biến động không ngừng của thị trường thép thế giới và trong nước, bên cạnh những khó khăn của giai đoạn mới chuyển sang công ty cổ phần, nhưng với sự nhạy bén với thị trường kết hợp với những chính sách nhập xuất tồn kho hợp lý, Ptramesco liên tục tăng trưởng cả về quy mô và kết quả kinh doanh.  

5.3. Chi phí sản xuất 

Chi phí về giá vốn hàng bán chiếm tỉ trọng lớn trong tổng chi phí và có tính chất tương đối khách quan, tỷ lệ thuận với doanh thu bán hàng. Công ty đã thực hiện tốt các chính sách tiết kiệm chi phí, giảm tối đa các chi phí không cần thiết, xây dựng mô hình quản lý và bán hàng hiệu quả, góp phần làm tăng lợi nhuận của Công ty. Năm 2007, tỷ suất chi phí sản xuất/doanh thu thuần giảm 5,03% so với năm 2006 chủ yếu do chi phí giá vốn giảm 3,58%. Trong 6 tháng đầu năm 2008, tỉ suất này tiếp tục giảm 4,48% so với năm 2007 vẫn do chi phí giá vốn giảm. Điều này tiếp tục khẳng định các quyết định đúng đắn của Ban Giám đốc về chiến lược nhập hàng, lựa chọn thời điểm ký hợp đồng nhập hàng, quy mô hàng tồn kho. 

Bảng 9: Chi phí sản xuất kinh doanh giai đoạn từ năm 2006 đến tháng 6/2008
	Các yếu tố chi phí
	Năm 2006
	Năm 2007
	6 tháng đầu năm 2008

	1. Giá vốn hàng bán
	307.101.329.310
	370.594.128.872
	290.773.423.524

	2. Chi phí bán hàng
	1.841.186.399
	3.010.965.408
	2.120.061.241

	3. Chi phí quản lý DN
	2.950.440.685
	3.964.603.664
	3.382.151.617

	4. Chi phí hoạt động tài chính
	10.922.777.774
	6.828.952.561
	8.686.357.108

	Tổng chi phí
	322.815.734.168
	384.398.650.505
	304.961.993.490

	Doanh thu
	325.460.580.326
	408.244.723.421
	333.373.686.443


Nguồn: BCTC  kiểm toán năm 2006, 2007 và BCTC 6 tháng đầu năm 2008 của Ptramesco

5.4. Trình độ công nghệ

Về hoạt động sản xuất, Công ty được trang bị công nghệ nước ngoài hiện đại đạt tiêu chuẩn quốc tế:

· Đối với công nghệ sản xuất lưới thép dập dãn: Công ty áp dụng công nghệ cán, dập dãn thép của Nhật Bản và có sự cải tiến phù hợp với điều kiện sản xuất và tính năng đặc điểm sản phẩm của Công ty. Công nghệ này được áp dụng từ năm 2001, công suất tối đa 5 tấn/ngày. Trên thực tế chất lượng sản phẩm lưới thép dập dãn của Công ty đã khẳng định hiệu quả của công nghệ này với giải thưởng Sao vàng đất Việt năm 2002 và sự tín nhiệm của khách hàng.

· Đối với thiết bị kết cấu cơ khí chế tạo, xây dựng: Sử dụng máy hàn một chiều, máy hàn tích làm nguội bằng khí Argon hoặc khí CO2, , máy nắn tôn dầy 25 mm có cơ cấu ép trục bằng thuỷ lực. 

· Đối với công nghệ sản xuất khí công nghiệp: Bên cạnh việc sản xuất lưới thép, Công ty còn đầu tư sản xuất khí công nghiệp (argon, oxy đóng chai) nhằm tận dụng tối đa các nguồn khí dôi dư từ quá trình sản xuất khí ôxy của Nhà máy sản xuất phôi thép - Công ty cổ phần thép Đình Vũ theo phương thức hợp đồng hợp tác kinh doanh, tạo thêm sự đa dạng sản phẩm cho Công ty. Hệ thống sản xuất khí công nghiệp được đầu tư bởi công nghệ sản xuất khí đóng chai theo công nghệ của Trung Quốc, được áp dụng từ năm 2006 với công suất là 100 chai/ngày đối với khí argon và 700 chai/ngày đối với khí oxy. 
5.5. Tình hình nghiên cứu và phát triển sản phẩm mới

Theo như kế hoạch đã đề ra, hiện tại Công ty đang tiến hành nghiên cứu, triển khai gấp rút để đa dạng hoá hơn nữa sản phẩm lưới thép nhằm đáp ứng nhu cầu ngày một phong phú hơn của thị trường.

Ngoài ra trong tháng 9/2007 vừa qua, lãnh đạo và cán bộ kỹ thuật của Công ty cũng đã trực tiếp đi thăm quan, nghiên cứu dây chuyền công nghệ sản xuất các loại thép hình nhẹ tại một số Nhà máy của Trung Quốc nhằm triển khai phương án đầu tư sản xuất sản phẩm này tại địa điểm sản xuất chính của Công ty trong năm 2008. 

Ngoài ra Công ty đang nghiên cứu khảo sát xin Nhà nước cấp phép một số mỏ quặng sắt ở khu vực các tỉnh phía Bắc nhằm đầu tư khai thác tuyển quặng và sơ chế cung cấp nguồn nguyên liệu quặng sắt cho dự án giai đoạn 2 – Nhà máy thiêu kết và luyện gang công suất 242.000 tấn gang của Công ty cổ phần thép Đình Vũ với nhu cầu khoảng 370.000 tấn quặng/một năm, dự kiến đi vào hoạt động vào tháng 8 năm 2008. Bên cạnh đó Công ty đang nghiên cứu khai thác, sản xuất và cung cấp các sản phẩm phụ trợ cho quá trình luyện gang của Công ty cổ phần thép Đình Vũ như: đá vôi hoặc vôi bột 37.000 tấn/năm, đô lô mít 44.000 tấn/năm, đá thạch anh 10.000 tấn/ năm.

Các sản phẩm là thiết bị cơ khí luyện kim như: thân lò điện, nắp lò điện, thân lò tinh luyện, nắp lò tinh luyện, xe thùng trung gian, xe thùng nước thép, xe quá gian,… cũng được Công ty rất quan tâm đầu tư vào sản xuất hàng loạt trong tương lai gần. Công ty đã từng chế tạo thử thành công cho Công ty cổ phần thép Đình Vũ và đây có thể được coi là sản phẩm có nhiều tiềm năng và đủ sức đáp ứng cho các nhà máy luyện kim tương tự như Nhà máy phôi thép Đình Vũ. Ngoài  ra Công ty có dự định tìm kiếm thiết bị để đầu tư cán thép tròn trơn chế tạo ( 20 (( 50 với mác thép từ C35(C45 phục vụ nhu cầu chế tạo cơ khí trong nước đang ngày càng phát triển mà nguồn phôi thép mác từ C35(C45 mà Nhà máy phôi thép Đình Vũ hiện có đủ điều kiện luyện được loại phôi này.

5.6. Tình hình kiểm tra chất lượng sản phẩm

Để sản xuất đạt hiệu quả và yêu cầu đề ra, Công ty đã phân chia lao động thành các tổ cụ thể như: tổ sản xuất lưới thép, tổ gia công cơ khí, tổ lắp dựng,… Các tổ trưởng chịu trách nhiệm đối với công việc của mình. Bên cạnh đó ngay sau khi hoàn thành bất kỳ công việc nào thì đều có tổ KCS kiểm tra chất lượng trước khi các sản phẩm được giao cho khách hàng hoặc nghiệm thu bàn giao.

5.7. Hoạt động Marketing 

Trong tình hình cạnh tranh ngày càng gay gắt, đây cũng là lĩnh vực được công ty đặc biệt quan tâm. 

· Hoạt động xúc tiến, quảng bá:

Công ty luôn duy trì và phát huy các mối quan hệ bạn hàng truyền thống và mở rộng tìm kiếm khách hàng mới. Đến nay Công ty đang có hàng trăm khách hàng trên cả nước. Ngoài ra, Công ty đã chủ động tham gia dự thầu cung cấp nguyên liệu, vật tư cho rất nhiều các công trình lớn trên phạm vi cả nước với giá dự thầu hợp lý. Với sản phẩm lưới thép, Công ty đã tham dự một số Hội chợ triển lãm tại Hà Nội, Hải Phòng, Đà Nẵng để giới thiệu sản phẩm cũng đồng thời giới thiệu về Công ty.

· Chính sách giá cả:

Công ty luôn áp dụng linh hoạt chính sách giá cả như giảm giá, chiết khấu,... đối với các khách hàng, đặc biệt là các khách hàng lớn, đã có uy tín.

· Hệ thống mạng lưới phân phối: 

Công ty xây dựng hệ thống phân phối sản phẩm linh hoạt và hiệu quả qua các kênh: bán hàng trực tiếp tới các công trình; thông qua cửa hàng giới thiệu sản phẩm của Công ty; qua nhà phân phối và hình thức đại lý ký gửi.

5.8. Nhãn hiệu thương mại, đăng ký phát minh sáng chế và bản quyền

Nhãn hiệu thương mại:

Từ ngày 15 tháng 04 năm 2002, Công ty đã đăng ký bảo hộ nhãn hiệu thương mại Ptramesco tại cục Sở hữu Công nghiệp - Bộ Khoa học và Công nghệ với logo Công ty như dưới đây:
[image: image10.jpg]P TRAMESCO




5.9. Các hợp đồng lớn đang thực hiện hoặc đã ký kết
Bảng 10: Các hợp đồng nhập khẩu lớn đang thực hiện hoặc đã ký kết
	STT
	Ngày HĐ
	Thời gian thực hiện
	Sản phẩm
	Trị giá HĐ (USD)
	Xuất xứ hàng hoá

	1
	14/05/2007
	Tháng 7/2007
	Cọc ván thép
	390.000
	Hàn Quốc

	2
	13/06/2007
	Tháng 7,8/2007
	Thép hình chữ I, H
	624.603
	Trung Quốc

	3
	25/06/2007
	Tháng 8/2007
	Thép mỏ đóng tàu
	385.000
	Trung Quốc

	4
	04/07/2007
	Tháng 9/2007
	Thép tấm
	560.000
	Trung Quốc

	5
	13/07/2007
	Tháng 9/2007
	Thép tấm
	459.000
	Trung Quốc

	6
	25/05/2007
	Tháng 8,9/2007
	Thép phế liệu
	670.000
	New Zealand

	7
	28/06/2007
	Tháng 9,10/2007
	Thép phế liệu
	675.000
	Nhiều nước

	8
	29/06/2007
	Tháng 9,10/2007
	Thép phế liệu
	676.000
	Nhiều nước


6. Báo cáo kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh

6.1. Tóm tắt một số chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh của công ty trong năm liền trước năm đăng ký niêm yết

6.1.1. Tình hình hoạt động sản xuất kinh doanh trong giai đoạn 2002 – 2007
Quá trình tăng trưởng và phát triển của Công ty còn được thể hiện thông  một số chỉ tiêu quan trọng kể từ thời kỳ Công ty chính thức chuyển đổi sang công ty cổ phần như sau:

Bảng 11: Tình hình vốn điều lệ, doanh thu và lợi nhuận 

Giai đoạn 2002-2007 

Đơn vị tính: triệu  đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005
	Năm 2006
	Năm 2007

	1. Vốn điều lệ
	12.150
	20.897
	29.970
	52.000
	52.000
	52.000

	2. Doanh thu thuần 
	166.929
	221.871
	253.611
	254.968
	325.461
	408.245

	3. Lợi nhuận trước thuế
	9.615
	9.448
	29.179
	-4.116
	5.869
	29.815

	4. Lợi nhuận sau thuế
	8.065
	6.425
	21.008
	-4.116
	5.377
	21.467


(Nguồn: Ptramesco)
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Biểu đồ 4: Tình hình doanh thu của Ptramesco 

giai đoạn 2002- 2007
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Biểu đồ 5 : Tình hình lợi nhuận của Ptramesco 

giai đoạn 2002-2007

Lợi nhuận trước thuế Lợi nhuận sau thuế

(Nguồn: Ptramesco)
Ghi chú: Lợi nhuận năm 2007 chưa bao gồm lợi nhuận đầu tư vào Công ty CP thép Đình Vũ.
Doanh thu của Công ty có xu hướng ngày càng tăng, năm sau luôn cao hơn năm trước, đặc biệt năm 2006, doanh thu thực hiện của công ty tăng hơn 70 tỷ đồng so với năm 2005 với tỷ lệ tăng 27,46%. Đồng thời với việc tăng trưởng doanh thu là tăng trưởng của lợi nhuận. Điều này chứng tỏ hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty ngày càng thêm hiệu quả. Riêng năm 2005, kết quả kinh doanh của Công ty bị âm do biến động giá thép trên thế giới ảnh hưởng xấu đến hoạt động kinh doanh của cả ngành thép nói chung, các công ty sản xuất và kinh doanh thép nói riêng, làm giảm đáng kể lợi nhuận từ hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty, đồng thời chi phí tài chính và chi phí quản lý doanh nghiệp cao. 

Hoạt động sản xuất kinh doanh có lãi trong giai đoạn 2002-2007 vừa qua không chỉ giúp cho Công ty đem lại thu nhập cao cho cổ đông và người lao động mà còn tạo ra nguồn bổ sung vốn điều lệ tăng đều qua mỗi năm. Từ chỗ vốn điều lệ ban đầu sau khi được cổ phần hóa từ doanh nghiệp Nhà nước là 5,5 tỷ đồng, đến nay sau 7 năm hoạt động, vốn điều lệ của Ptramesco đã tăng gần 10 lần, đạt 52 tỷ đồng; vốn chủ sở hữu đạt trên 85 tỷ đồng.
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Biểu đồ 6 : Tăng trưởng vốn điều lệ và vốn chủ sở hữu của Ptramesco 

giai đoạn 2001-2007

Vốn điều lệ Vốn chủ sở hữu

Nguồn: BCTC đã  kiểm toán năm 2001-2007 của Ptramesco

6.1.2. Tình hình hoạt động sản xuất kinh doanh từ năm 2006  đến tháng 6/2008
Hoạt động sản xuất kinh doanh cuả Ptramesco trong năm 2007 và 6 tháng đầu năm 2008 đã có những chuyển biến tích cực, thể hiện qua các số liệu sau:

Bảng 12: Một số chỉ tiêu về hoạt động SXKD 

giai đoạn năm 2006 đến tháng 6/2008
	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007
	6 tháng 

Đầu năm 2008

	Tổng giá trị tài sản (đồng)
	146.161.268.628
	172.865.917.422
	278.364.610.741

	Vốn chủ sở hữu (đồng)
	53.168.065.923
	73.923.435.162
	85.172.396.799

	Doanh thu thuần (đồng)
	325.460.580.326
	408.244.723.412
	333.373.686.443

	Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh (đồng)
	5.174.895.841
	27.421.720.441
	30.785.790.256

	Lợi nhuận khác (đồng)
	693.692.780
	2.394.169.400
	70.722.875

	Lợi nhuận trước thuế (đồng)
	5.868.588.621
	29.815.889.881
	30.856.513.131

	Lợi nhuận sau thuế (đồng) 
	5.377.817.217
	(*) 21.467.440.714
	22.216.689.454

	Thu nhập trên mỗi cổ phần (đồng)
	1.034
	4.128
	4.269

	Tỉ suất lợi nhuận sau thuế/Doanh thu thuần (%)
	1,65
	5,26
	6,66

	Tỷ lệ cổ tức (%) 
	2,20
	(**) 80,00
	-


Nguồn: BCTC đã  kiểm toán năm 2006, 2007 và BCTC 6 tháng đầu năm 2008 của Ptramesco
(*) Chưa bao gồm lợi nhuận được chia từ khoản đầu tư vào Công ty CP thép Đình Vũ

(**) Cổ tức được chia trên tổng lợi nhuận đã bao gồm cả khoản đầu tư vào Công ty CP thép Đình Vũ

Các số liệu phân tích được trích từ Báo cáo tài chính đã được kiểm toán năm 2006 của Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, theo đó khoản đầu tư vào công ty liên kết được phản ánh theo giá gốc, trong đó chưa bao gồm kết quả từ hoạt động đầu tư vào công ty liên kết là Công ty cổ phần thép Đình Vũ. Trên Báo cáo kiểm toán 2006, đơn vị kiểm toán lưu ý người đọc về việc trích lập dự phòng cho khoản đầu tư này. Theo Báo cáo tài chính đã kiểm toán năm 2007 của Công ty cổ phần thép Đình Vũ, Công ty cổ phần thép Đình Vũ đã có lãi trên 80 tỷ đồng, lãi luỹ kế là 53,6 tỷ đồng. Vì vậy, Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí không lập dự phòng cho khoản đầu tư trên trong năm 2007. 

Năm 2007, các chỉ tiêu hoạt động kinh doanh của Công ty đều vượt so với kế hoạch của năm 2007: Doanh thu thuần thực hiện vượt 16,60%; Lợi nhuận trước thuế vượt 168,5%; Thu nhập cơ bản trên mỗi cổ phần đã vượt 168,4%. Trong 6 tháng đầu năm 2008, các chỉ tiêu này so với số liệu năm 2007 đạt lần lượt là 81,7%, 103,5% và 103,4%.     
Để thấy rõ hơn  kết quả hoạt động kinh doanh, ta phân tích sự biến động của Giá vốn hàng bán trên cơ sở tương quan với Doanh thu thuần và Lợi nhuận gộp của Công ty trong năm 2007 so với 2006 như sau:

Bảng 13: Một số chỉ tiêu so sánh 6 tháng đầu năm 2007 và 6 tháng đầu năm 2008
	Chỉ tiêu
	6 tháng đầu

năm 2007
	6 tháng đầu

năm 2008
	Tăng giảm



	
	Số tiền (VNĐ)
	Số tiền (VNĐ)
	Số tiền (VNĐ)
	Tỷ lệ

	Doanh thu thuần
	177.823.214.972
	333. 373.686.443
	155.550.471.471
	87,47%

	Giá vốn hàng bán
	163.096.424.221
	290.773.423.524
	127.676.999.303
	78,28%

	Lợi nhuận gộp
	14.726.790.751
	42.600.262.919
	27.873.472.168
	189,30%


Nguồn: BCTC quý II năm 2007 và BCTC  quý II năm 2008 
Có thể thấy, 6 tháng đầu năm 2008 trong khi Doanh thu thuần tăng 87,47% so với cùng kỳ năm 2007, tương đương trên 155,55 tỷ đồng thì Giá vốn hàng bán chỉ tăng 78,28% tương đương với trên 127,67 tỷ đồng, với tỷ lệ tăng của doanh thu thuần nhanh hơn tỷ lệ tăng của giá vốn làm cho lợi nhuận gộp của Công ty 6 tháng năm 2008 đã tăng tới 189,30% so với 6 tháng năm 2007, tương ứng với số tuyệt đối là 27,87 tỷ đồng. Từ kết quả phân tích cho thấy yếu tố chính đem lại sự tăng trưởng mạnh mẽ trong kết quả kinh doanh của Công ty là do Công ty đã giảm mạnh được tỷ trọng giá vốn hàng bán trên doanh thu. Nguyên nhân của kết quả này cũng đã được đề cập ở phần trên, trong đó nguyên nhân chủ yếu là do Công ty đã tận dụng được những thời điểm thích hợp, có chính sách nhập và dự trữ nguyên vật liệu hợp lý; đẩy nhanh tốc vòng quay của hàng tồn kho, tối ưu hoá quy trình sản xuất, giảm thiểu tiêu hao nguyên nhiên vật liệu.
6.2. Những nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của công ty trong năm báo cáo 

Trong năm 2007 vừa qua trong hoạt động sản xuất kinh doanh Công ty cũng đã trải qua các giai đoạn, thời điểm thuận lợi và khó khăn nhất định. Vào những tháng đầu năm 2008, do tác động của năm 2007 nên mặc dù tình hình thị trường đã có dấu hiệu tốt, sức mua tăng lên, giá cả tăng nhẹ song lượng hàng bán ra của Công ty vẫn ở mức thấp và chưa đạt được hiệu quả đề ra. Tuy nhiên ở thời điểm quý I/2008, Công ty đã ký được một số hợp đồng trị giá tương đối lớn, hàng giao trong quý II/2008 nên khi hàng nhập khẩu về đã đạt được hiệu quả tương đối tốt do có mức chênh lệch tăng về giá cả đặc biệt là hàng thép tấm và thép phế liệu. Những tháng quý II/2006 cũng tiếp tục là những tháng Công ty đạt kết quả kinh doanh tương đối tốt do giá cả thép liên tục tăng đều ở mức vừa phải. Công ty đã chủ động nhập khẩu để luôn có mức dự trữ hàng hoá hợp lý với đầy đủ các mặt hàng có thế mạnh. Bên cạnh đó năm qua Công ty đã sản xuất được một lượng hàng lưới thép dập giãn khá lớn cùng với việc hoàn thành các đơn hàng gia công cơ khí, chế tạo các thiết bị cho các nhà máy đặc biệt là cho Nhà máy phôi thép của Công ty cổ phần thép Đình Vũ.

7. Vị thế của công ty so với các doanh nghiệp khác cùng trong ngành

7.1. Vị thế của công ty trong ngành

Hiện nay tại khu vực miền Bắc nói riêng và trên cả nước nói chung, ngày càng có nhiều các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh các mặt hàng sắt thép, bên cạnh những công ty vốn đã có truyền thồng hoạt động lâu năm và đã khẳng định được uy tín, vị thế trên thị trường nội địa. Trong lĩnh vực kinh doanh kim khí, Công ty cổ phần kim khí Hà Nội, Công ty TNHH Nam Vang, Công ty đầu tư và phát triển kim khí Hải Phòng, Công ty cổ phần kinh doanh kim khí Hải Phòng,…là các đối tác quan trọng nhưng đồng thời cũng những đối thủ cạnh tranh đáng chú ý của Ptramesco tại thị trường Hải Phòng và miền Bắc.

Ptramesco là doanh nghiệp kinh doanh thép uy tín tại thị trường Hải Phòng nói riêng và miền Bắc nói chung. Công ty là đơn vị sản xuất, kinh doanh sắt thép có truyền thống từ nhiều năm nay, có quy mô vốn khá. Trong các năm hoạt động sản xuất kinh doanh, công ty ngày càng khẳng định vị thế của mình trên thị trường thép với thị phần đáng kể.

Trước triển vọng phát triển của nền kinh tế và của ngành thép trong giai đoạn sắp tới, Công ty có nhiều cơ hội và cũng đứng trước nhiều thách thức để khẳng định vị thế của thương hiệu Ptramesco. Dưới đây là những thế mạnh, điểm yếu của Công ty so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành:

Phân tích điểm mạnh, điểm yếu, cơ hội và thách thức (SWOT)

	Thế mạnh
	Điểm yếu

	· Hàng hoá phong phú, đa dạng, có chất lượng đạt tiêu chuẩn quốc tế. Trong đó, sản phẩm lưới thép Ptramesco sản xuất  là sản phẩm thế mạnh có uy tín đã được khẳng định trên thị trường Hải Phòng và miền Bắc.

· Công ty có những khách hàng truyền thống gắn bó lâu dài với Công ty, trong đó có Công ty cổ phần thép Đình Vũ (công ty liên kết) hiện đang tiêu thụ phế liệu, khí đóng chai ... Với kế hoạch mở rộng sản xuất của Công ty cổ phần thép Đình Vũ, trong thời gian tới, Ptramesco có thể tăng sản lượng tiêu thụ      

· Bộ máy tổ chức gọn  nhẹ, đội ngũ cán bộ nhân viên Công ty có trình độ chuyên môn và giàu kinh nghiệm.

· Thị trường nhập khẩu rộng lớn và ổn định, trong đó chủ yếu là các nước có ngành công nghiệp thép phát triển nhất như Trung Quốc, Nga, Nhật Bản, Hàn Quốc, Mỹ, Canada,...

· Địa điểm sản xuất kinh doanh rộng, vị trí thuận lợi và nhiều tiềm năng cho hoạt động thương mại (trụ sở Công ty gần cảng Hải Phòng, ga Hải Phòng và nằm trong khu trung tâm tài chính - hành chính - thương mại của thành phố).

· Mạng lưới phân phối linh hoạt và hiệu quả qua các kênh: bán hàng trực tiếp tới các công trình; thông qua cửa hàng giới thiệu sản phẩm của Công ty; qua nhà phân phối và hình thức đại lý ký gửi.

· Nguồn lực tài chính: Công ty có quan hệ tốt với các tổ chức tín dụng có uy tín như: Vietcombank, Incombank, BIDV, ACB.
	· Thị  trường tiêu thụ sản phẩm chưa được khai thác tối đa, chủ yếu mới chỉ dừng lại ở Hải Phòng và một số tỉnh thành miền Bắc.

· Nguồn hàng hoá đầu vào chủ yếu được nhập khẩu từ nước ngoài nên hoạt động kinh doanh chịu nhiều ảnh hưởng từ sự biến động của thị trường thép thế giới



	Cơ hội
	Thách thức

	· Nền kinh tế Việt Nam và ngành công nghiệp đang trên đà phát triển mạnh với nhu cầu đầu tư xây dựng cơ sở hạ tầng, các nhà máy, các công trình dân dụng và nhà ở rất lớn. Do vậy, cầu về nguyên vật liệu xây dựng, trong đó đặc biệt là thép và các sản phẩm từ thép có xu hướng tăng mạnh.

· Ngành thép được Nhà nước xác định là ngành công nghiệp chiến lược và được ưu tiên đầu tư phát triển trong tiến trình công nghiệp hóa, hiện đại hóa đất nước.

· Việt Nam đã chính thức gia nhập WTO vào tháng 11/2006 tạo ra những làn sóng đầu tư vào Việt Nam. Hải Phòng là một trong những địa phương thu hút đầu tư mạnh, nên hứa hẹn là thị trường đầy triển vọng của Công ty. 

· Thị trường bất động sản và kinh doanh địa ốc, chung cư, văn phòng cho thuê có sự chuyển biến tích cực từ đầu năm 2007 và sẽ sôi động hơn trong thời gian tới, đặc biệt tại các thành phố và khu đô thị lớn, kéo theo nhu cầu về thép xây dựng gia tăng.
	· Mức độ cạnh tranh về chất lượng, giá cả giữa các công ty sản xuất thép và nhập khẩu, kinh doanh thép trong nước đang diễn ra ngày càng gay gắt.

· Hoạt động sản xuất kinh doanh của các doanh nghiệp sản xuất kinh doanh thép trong nước vẫn còn phụ thuộc nhiều vào nguồn nguyên liệu nước ngoài.

· Tình trạng thép Trung Quốc giá rẻ đang tràn vào Việt Nam khiến các công ty sản xuất cũng như nhập khẩu, kinh doanh thép trong nước gặp nhiều khó khăn trong việc cạnh tranh chiếm lĩnh thị trường.


7.2. Triển vọng phát triển của ngành

7.2.1. Triển vọng phát triển của nền kinh tế Việt Nam  

Hiện nay, nền kinh tế Việt Nam đang trong giai đoạn tăng trưởng nhanh và bền vững, tốc độ tăng trưởng GDP cũng như tốc độ phát triển của các ngành công nghiệp và xây dựng luôn được duy trì ở mức cao trong khu vực và trên thế giới. Năm 2006, tốc độ tăng trưởng GDP đạt 8,17%, năm 2005 là 8,4%. Trong khi đó, tốc độ tăng trưởng hàng năm của ngành công nghiệp và xây dựng năm 2006 là 10,9%, năm 2005 là 10,3%, cao hơn tốc độ tăng GDP của cả nước và sẽ tiếp tục tăng trưởng ở mức cao trong thời gian tới. Qua đó có thể thấy tiềm năng của nền kinh tế, ngành công nghiệp và xây dựng nói chung và ngành sản xuất kinh doanh thép nói riêng là rất lớn. Nhu cầu thép và các sản phẩm kim khí sẽ không ngừng được gia tăng cùng với sự tăng trưởng của nền kinh tế.
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Biểu đồ 7: Tốc độ tăng trưởng GDP và ngành công nghiệp-xây dựng 

năm 2005, 2006 và dự báo đến năm 2010   

Tốc độ tăng trưởng GDP Tốc độ tăng trưởng ngành công nghiệp-xây dựng

Nguồn: Tổng hợp số liệu báo cáo của Tổng cục Thống kê, Bộ KH-ĐT và Ngân hàng thế giới

7.2.2. Thực trạng và triển vọng phát triển của ngành thép

Thép và các sản phẩm thép là những loại vật liệu chiến lược không thể thiếu không chỉ của ngành công nghiệp, xây dựng mà của cả lĩnh vực dân dụng và quốc phòng, có vai trò hết sức quan trọng trong sự nghiệp công nghiệp hoá, hiện đại hoá đất nước. Do vậy ngành thép luôn được Nhà nước xác định là ngành công nghiệp được ưu tiên phát triển trong quá trình phát triển nền kinh tế đất nước. Sự tăng trưởng của ngành thép luôn đi đôi với sự tăng trưởng của ngành công nghiệp và nền kinh tế. 

Theo số liệu báo cáo của Hiệp hội thép Việt Nam, Tổng công ty thép Việt Nam và Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp, tổng sản lượng thép thô và các sản phẩm thép được tiêu thụ ở Việt Nam trong năm 2006 là từ 7,7 đến 7,8 triệu tấn. Trong đó, sản lượng tiêu thụ thép xây dựng (thép cây, thép vằn và thép tròn cuộn) đạt khoảng 3,5 đến 3,6 triệu tấn, tăng hơn 16% so với năm 2005. Sản lượng ống thép, thép tấm, thép lá cán nguội, thép hình, thép lá mạ kẽm và phủ màu, tôn mạ và tôn màu và các sản phẩm thép khác đạt khoảng 4,0 đến 4,2 triệu tấn, tăng gần 12% so với năm 2005. 

Năng lực sản xuất thép xây dựng của các công ty thép trong nước cuối năm 2006 đã đạt và vượt so với nhu cầu trong nước (đạt khoảng 3,8 triệu tấn), tuy nhiên đối với các sản phẩm thép tấm, thép lá, thép hình và thép chi tiết thì hiện nay tại thị trường trong nước cung không đáp ứng đủ cầu. Mặc dù thị trường tiêu thụ các sản phẩm này còn rất lớn nhưng lâu nay, mảnh đất này hoàn toàn bị bỏ ngỏ vì khả năng sản xuất trong nước từ các nhà máy gang thép Thái Nguyên và thép Phú Mỹ chỉ đáp ứng khoảng 0,3 đến 0,35 triệu tấn cán nguội (hoàn toàn chưa sản xuất được cán nóng), tương đương 7% đến 8% nhu cầu trong nước. Như vậy, có tới hơn 92% tổng lượng thép tấm, thép lá, thép hình và thép chi tiết đạt tiêu chuẩn (tương đương gần 3,9 triệu tấn) phải nhập khẩu từ các nước có ngành công nghiệp thép phát triển hơn như Trung Quốc, Hàn Quốc, Nhật Bản, Nga, Mỹ, Canada,… 

Bên cạnh các sản phẩm thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn, năm 2006 Việt Nam còn phải nhập khẩu phôi thép khoảng 1,8 triệu tấn (so với năm 2005 giảm 0,3 triệu tấn nhờ tăng lượng phôi sản xuất trong nước). Năm 2006 ước tính sản xuất phôi trong nước 1,4 triệu tấn, chỉ đáp ứng được 43,75% nhu cầu của các doanh nghiệp sản xuất thép trong nước.
So với năm 2006, năm 2007 nhiều công ty sản xuất và kinh doanh thép có hiệu quả cao hơn, tuy mức độ có khác nhau (chỉ trừ một số công ty mới đi vào sản xuất, các công trình đầu tư lớn, đang trong giai đoạn sản xuất thử, hoàn chỉnh thiết bị và trả nợ vốn vay đầu tư). Các công trình đầu tư cho lò điện sản xuất phôi trong nước để giảm lượng phôi thép nhập khẩu đã được triển khai đồng loạt. Một số đã đi vào sản xuất và vận hành thuận lợi như Công ty cổ phần Thép Đình Vũ, Công ty TNHH Thép Vạn Lợi, Công ty thép Hòa Phát, Công ty thép Hưng Tài. Một số khác như Thép Việt, Cửu Long, Việt - Ý đang đẩy nhanh tiến độ xây dựng để sớm đưa vào sản xuất trong năm 2007 và 2008.

Như vậy, trên cơ sở số liệu thống kê về tình hình sản xuất, nhập khẩu và tiêu thụ thép tại thị trường Việt Nam năm 2006, có thể nhận định trong những năm tới năng lực sản xuất các sản phẩm thép xây dựng sẽ vượt nhu cầu trong nước, trong khi đó đối với phôi thép và các sản phẩm thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn (thép tấm, thép lá, thép hình, thép chi tiết) tình trạng cung không đáp ứng đủ cầu sẽ tiếp tục xảy ra một cách trầm trọng, các doanh nghiệp kinh doanh và sản xuất thép trong nước vẫn sẽ phải tiếp tục nhập khẩu một lượng lớn phôi thép và các sản phẩm thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn để đáp ứng nhu cầu sản xuất và tiêu thụ của thị trường trong nước.

Trên cơ sở tình hình sản xuất, nhập khẩu và tiêu thụ thép và các sản phẩm thép cũng như sự phát triển của lĩnh vực công nghiệp, xây dựng và nền kinh tế trong những năm vừa qua, Hiệp hội thép Việt Nam, Tổng công ty thép Việt Nam và Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp đã đưa ra dự báo tình hình sản xuất, nhập khẩu và tiêu thụ thép trong nước trong năm 2007 nói riêng và giai đoạn sắp tới nói chung vẫn sẽ có sự tăng trưởng ổn định và tích cực. 
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Biểu đồ 8: Sản lượng thép tiêu thụ tại Việt Nam 

năm 2006 và dự báo giai đoạn 2007-2010

Sản lượng tiêu thụ thép

Nguồn: Tổng hợp số liệu dự báo của Hiệp hội thép Việt Nam, Tổng công ty thép Việt Nam,Bộ thương mại và Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp

Cụ thể trong năm 2007, tổng sản lượng thép và các sản phẩm thép được tiêu thụ tại Việt Nam sẽ đạt khoảng 8,1 đến 8,3 triệu tấn, tăng 9% so với năm 2006. Trong đó sản lượng sản xuất thép xây dựng (thép thanh và thép tròn cuộn) sẽ đạt khoảng 4,0 triệu tấn trong khi nhu cầu đối với mặt hàng này chỉ đạt khoảng 3,9 triệu tấn. Sản lượng phôi thép sản xuất trong nước ước đạt 1,7 triệu tấn, nhập khẩu ước đạt 1,8 triệu tấn. Sản lượng tiêu thụ các sản phẩm thép chất lượng cao (chủ yếu là thép ống, thép tấm, thép lá, thép hình, thép chi tiết) ước đạt 4,2 đến 4,4 triệu tấn, trong đó sản phẩm nhập khẩu vẫn tiếp tục gia tăng mạnh do khả năng sản xuất sản phẩm thép chất lượng cao của các doanh nghiệp sản xuất thép trong nước, mặc dù có cải thiện so với năm 2006, nhưng vẫn không đáp ứng được nhu cầu tiêu thụ trong nước.

Hiệp hội thép Việt Nam, Tổng công ty thép Việt Nam và Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp đưa ra dự báo về tình hình sản xuất, nhập khẩu và tiêu thụ thép cũng như các sản phẩm thép trong năm 2007 vẫn có sự tăng trưởng tích cực dựa trên những căn cứ sau: 

· Tăng trưởng GDP cả nước trong năm 2007 vẫn tiếp tục giữ ở mức 8,2% đến 8,5%, cơ cấu kinh tế tiếp tục có sự chuyển biến tích cực so với năm 2005 và 2006 theo hướng tăng tỷ trọng khu vực công nghiệp, xây dựng và dịch vụ, giảm tỷ trọng khu vực nông lâm nghiệp và thuỷ sản;

Biểu đồ 9: Cơ cấu kinh tế theo ngành năm 2005-2006
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· Tăng trưởng của ngành công nghiệp và xây dựng trong năm 2007 vẫn cao hơn tốc độ tăng trưởng chung của nền kinh tế, đạt 11% đến 12%;

· Nguồn ODA trong năm 2007 cao hơn năm 2006 theo cam kết là 4,4 tỷ USD;

· Việt Nam đã chính thức gia nhập WTO vào ngày 7/11/2006, do đó vốn đầu tư trực tiếp từ nước ngoài (FDI) vào Việt Nam năm 2007 sẽ tăng hơn 2006 (năm 2006, FDI cả nước đạt 10,2 tỷ USD);

· Đầu tư bất động sản năm 2007 sẽ có chuyển biến mạnh mẽ hơn so với 2006, đặc biệt là tại các thành phố, đô thị lớn.

Tuy nhiên trong thời gian tới, sự xuất hiện ồ ạt thép thành phẩm giá rẻ, đặc biệt là thép cây và thép cuộn từ Trung Quốc vào Việt Nam vẫn tiếp tục là mối đe dọa thường trực đối với các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép nội địa do sản lượng thép của Trung Quốc trong những năm tới tiếp tục có sự dư thừa, đặc biệt là trong bối cảnh Việt Nam đang phải thực hiện cắt giảm các hàng rào thuế quan đối với hàng hóa nhập khẩu theo các cam kết song phương và đa phương trong khuôn khổ WTO. Vì vậy, song song với quá trình dỡ bỏ dần các hàng rào thuế quan đối với các sản phẩm thép, Việt Nam cần phải nhanh chóng xây dựng rào cản kỹ thuật phi thuế để bảo hộ ngành sản xuất thép trong nước.

Theo Quyết định số 134/2001/QĐ-TTg ngày 10/9/2001 của Thủ tướng Chính phủ về việc phê duyệt Quy hoạch tổng thể phát triển ngành thép đến năm 2010, ngành thép sẽ trở thành một trong những ngành công nghiệp trọng điểm trong nền kinh tế quốc dân, trong đó có sự phát triển cân đối giữa hạ nguồn (cán, kéo gia công thép) và thượng nguồn (khai thác quặng sắt, sản xuất gang, phôi thép) với tốc độ sản xuất thép cán tăng trưởng bình quân là 10%/năm, tốc độ sản xuất phôi thép tăng trưởng bình quân là 15%/năm. Trong giai đoạn đầu sẽ phát triển các khâu hạ nguồn trước như sản xuất thép cán tròn xây dựng, thép cán tấm nóng, thép cán tấm nguội đi từ thép phôi, thép nhập khẩu và một phần thép phế liệu. Trong quá trình phát triển sẽ tiếp tục đầu tư có chiều sâu vào các cơ sở hiện có, nghiên cứu phát triển khâu thượng nguồn có sử dụng quặng sắt trong nước và một phần quặng sắt nhập khẩu phù hợp với trình độ công nghệ hiện nay. Mục tiêu cụ thể phát triển ngành thép đến năm 2010 như sau: ”Phát triển ngành thép trở thành một trong những ngành công nghiệp trọng điểm của nền kinh tế; thỏa mãn ngày càng cao nhu cầu tiêu dùng trong nước, tiến tới xuất khẩu; đẩy mạnh sản xuất, tạo nhiều việc làm, góp phần quan trọng trong sự nghiệp công nghiệp hóa, hiện đại hóa đất nước; nâng cao khả năng cạnh tranh, hội nhập vững chắc kinh tế khu vực và thế giới”.

Chủ trương phát triển là về thị trường, ngành thép làm chủ thị trường trong nước về chủng loại, chất lượng, quy cách các loại thép thông dụng, giá cả và tìm được thị trường xuất khẩu, phấn đấu đến năm 2010 sản xuất thép trong nước đáp ứng được 75% - 80% nhu cầu tiêu dùng thép trong nước. Về công nghệ, ngành thép hướng tới sử dụng công nghệ hiện đại, tự động hóa ở mức cao, tiết kiệm nguyên, nhiên liệu, điện năng, đảm bảo các tiêu chuẩn về môi trường,...

Theo số liệu nghiên cứu của Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp, dự báo năng lực sản xuất và nhu cầu thép trong nước vẫn sẽ tăng khá nhanh, cao hơn tốc độ tăng trưởng GDP của nền kinh tế và tốc độ tăng trưởng của ngành công nghiệp. Theo đó, nhu cầu thép trong nước năm 2010 ước đạt 10 triệu tấn, năm 2015 là 16 triệu tấn và năm 2020 là 20 triệu tấn. Tổng cung thép các loại (sản xuất trong nước và nhập khẩu từ nước ngoài) có khả năng dư thừa so với tổng cầu, tuy nhiên năng lực sản xuất thép thành phẩm chất lượng cao của các doanh nghiệp sản xuất thép trong nước theo các mốc thời gian tương ứng chỉ đủ đáp ứng 61%, 62% và 70% so với nhu cầu.

Bảng 14: Dự báo tăng trưởng sản xuất và tiêu thụ thép 

tại thị trường Việt Nam giai đoạn 2006-2020

	Giai đoạn
	Tăng trưởng GDP
	Tăng trưởng công nghiệp
	Tăng trưởng sản xuất thép
	Tăng trưởng tiêu thụ thép
	Bình quân đầu người (kg/người)

	2006 – 2010
	7,5%
	10,38%
	10%
	10,6%
	123

	2011 – 2015
	7,0%
	8% - 9%
	9% - 9,5%
	9% - 9,5%
	170

	2016 – 2020
	6,5%
	7% - 8%
	8% - 8,5%
	8% - 8,5%
	240


Nguồn: Viện nghiên cứu chiến lược chính sách công nghiệp

Như vậy, dựa trên những phân tích, đánh giá trên, có thể kết luận triển vọng phát triển của các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép trong thời gian tới còn rất lớn và nhiều tiềm năng.

7.3. Đánh giá về sự phù hợp định hướng phát triển của công ty với định hướng của ngành, chính sách của Nhà nước, và xu thế chung trên thế giới

Đất nước ta đang bước vào thời kỳ công nghiệp hóa, hiện đại hóa mạnh mẽ. Giai đoạn 2007 – 2012 là giai đoạn đầu tiên của thời kỳ hậu gia nhập WTO, nền kinh tế dự báo sẽ có sự tăng trưởng bùng nổ và vững chắc, trong đó các ngành công nghiệp và xây dựng sẽ đóng vai trò tiên phong và then chốt trong việc gây dựng nền tảng cơ sở hạ tầng kỹ thuật, tạo sức bật cho quá trình công nghiệp hóa, hiện đại hóa và mở cửa hội nhập nền kinh tế. Thép và các sản phẩm thép là những loại vật liệu chiến lược không thể thiếu không chỉ của ngành công nghiệp, xây dựng mà của cả lĩnh vực dân dụng và quốc phòng, có vai trò hết sức quan trọng trong sự nghiệp công nghiệp hoá, hiện đại hoá đất nước. Do vậy ngành thép luôn được Nhà nước xác định là ngành công nghiệp được ưu tiên phát triển trong quá trình phát triển nền kinh tế đất nước. Sự tăng trưởng của ngành thép luôn đi đôi với sự tăng trưởng của ngành công nghiệp và nền kinh tế.

Nắm bắt được tình hình và triển vọng khả quan của nền kinh tế và tốc độ phát triển của ngành thép, Ptramesco đã chủ động nghiên cứu và xây dựng các chiến lược, phương án kinh doanh, mạnh dạn đầu tư đổi mới máy móc thiết bị, công nghệ sản xuất, đào tạo đội ngũ cán bộ quản lý, nhân viên kinh doanh, công nhân kỹ thuật để nắm bắt được các cơ hội kinh doanh, giúp hoạt động của Công ty ngày càng phát triển ổn định và bền vững hơn. 

Trong giai đoạn sắp tới, Công ty vẫn tập trung khai thác thế mạnh truyền thống là hoạt động nhập khẩu, kinh doanh thép và các sản phẩm thép cũng như sản xuất sản phẩm lưới thép. Cụ thể, Công ty sẽ tiếp tục mở rộng mạng lưới tiêu thụ sản phẩm đi đôi với việc xây dựng chi nhánh Bến Kiền trên diện tích 8.742m2 thành trung tâm cơ khí phục vụ luyện kim khu vực phía Bắc. Công ty đã đầu tư 8 tỷ đồng trang bị hệ thống máy móc thiết bị như máy tiện, máy hàn, máy bào, máy đột dập, một số thiết bị dập dãn nhằm nâng cao năng suất và chất lượng sản phẩm. Trong thời gian tới, công ty tiếp tục đầu tư 4 tỷ đồng nữa nhằm hoàn thiện hệ thống máy móc nhà xưởng phục vụ cho hoạt động sản xuất sản phẩm lưới thép và cơ khí chế tạo, triển khai sản xuất thép hình nhẹ trên cơ sở áp dụng công nghệ sản xuất thép hình mới nhất của Trung Quốc.

Bên cạnh với việc nắm bắt được những cơ hội do quá trình công nghiệp hóa, hiện đại hóa và hội nhập nền kinh tế mang lại, Công ty cũng nhận thức được những thách thức khó khăn trước mắt, đó là áp lực cạnh tranh ngày càng gay gắt với sản phẩm thép của các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép trong nước cũng như các sản phẩm thép nhập khẩu khác, nhất là từ Trung Quốc, cùng với nguy cơ phụ thuộc ngày càng cao vào nguồn cung nguyên vật liệu từ thị trường thép thế giới vốn thường xuyên có sự biến động. Do vậy Công ty đã chủ động mở rộng hoạt động sản xuất kinh doanh thông qua việc tiếp tục góp vốn đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ và sắp tới sẽ tìm kiếm đối tác liên kết để xây dựng trụ sở chính hiện tại thành tòa nhà văn phòng 10 tầng cho thuê nhằm tận dụng tối đa lợi thế về diện tích mặt bằng và vị trí địa lý của trụ sở chính. 

Việc tham gia góp vốn vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ là một bước đi mang tính đột phá của Ptramesco. Giai đoạn 1 của dự án đầu tư là Nhà máy sản xuất phôi thép đã đi vào hoạt động từ tháng 10/2006 với công suất ban đầu 200.000 tấn/năm. Sản phẩm phôi thép của Công ty cổ phần thép Đình Vũ luôn nhận được sự tín nhiệm của bạn hàng và ở trong tình trạng cung không đáp ứng đủ nhu cầu. Hiện nay giai đoạn 2 của dự án là Nhà máy sản xuất sản xuất gang lỏng từ quặng sắt, đúc phôi phục vụ cho cán thép tấm, thép hình đang được thực hiện. 

Ngoài ra, Ptramesco đang xem xét tiếp tục đầu tư vào giai đoạn 3 của Công ty thép Đình Vũ là xây dựng Nhà máy cán thép tấm, thép lá, thép ống, thép hình, thép chi tiết,… là các sản phẩm thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn mà thị trường nội địa vẫn sẽ thiếu hụt nhiều trong những năm tới do năng lực sản xuất của các Công ty sản xuất thép trong nước không đủ đáp ứng nhu cầu. 

Có thể nhận định việc góp vốn đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ với tư cách là cổ đông lớn nhất với 3 nhà máy sản xuất phôi thép, gang lỏng và thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn xuyên suốt từ khâu thượng nguồn tới khâu hạ nguồn sẽ giúp cho Công ty không chỉ chủ động hơn về nguồn cung nguyên vật liệu cho hoạt động sản xuất và kinh doanh thép, thay thế dần dần sản phẩm nhập khẩu, mà còn khai thác được lỗ hổng của thị trường hiện nay đối với ngành công nghiệp thép nước ta, đó là sự thiếu hụt lớn của sản phẩm phôi thép và thép thành phẩm đạt tiêu chuẩn tại thị trường nội địa. Điều này hoàn toàn phù hợp với định hướng phát triển của ngành thép và hứa hẹn sẽ đem lại những nguồn lợi lớn cho Ptramesco trong giai đoạn sắp tới.

Như vậy, có thể đánh giá phương hướng phát triển hoạt động sản xuất kinh doanh của Ptramesco trong giai đoạn sắp tới là phù hợp với định hướng của ngành, chính sách của Nhà nước, và xu thế chung trên thế giới.
8. Chính sách đối với người lao động

8.1. Số lượng người lao động trong công ty qua các năm

Tổng số lao động của Công ty tại thời điểm 31/12/2007 là 110 người. Số lượng, cơ cấu lao động theo trình độ lao động và loại hình công việc được thể hiện trong Bảng 15 và Bảng 16 dưới đây:

Bảng 15: Số lượng người lao động trong Công ty giai đoạn 2001-2007

	Chỉ tiêu
	Năm 2001
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005
	Năm 2006
	Năm 2007

	Số cán bộ công nhân viên (người)
	24
	41
	62
	65
	101
	110
	110


Nguồn: Ptramesco

Bảng 16: Cơ cấu lao động theo trình độ và loại hình công việc của Công ty năm 2007

	Tiêu chí 
	Số lượng 
	Tỷ lệ 

	I. PHÂN THEO TRÌNH ĐỘ LAO ĐỘNG 
	
	

	Đại học, trên đại học 
	21
	19%

	Cao đẳng, trung cấp, học nghề   
	89
	81%

	II. PHÂN THEO CÔNG VIỆC    
	
	

	Lao động trực tiếp  
	86
	78%

	Lao động gián tiếp
	24
	22%


Nguồn: Ptramesco

8.2. Chế độ làm việc

Thời gian làm việc: Tuỳ theo đối tượng lao động và yêu cầu công việc, Công ty có các chế độ phù hợp như: bộ phận gián tiếp: 8h/ngày, 6 ngày/tuần, lao động trực tiếp ngày 3 ca, mỗi ca không quá 8h và người lao động được nghỉ ít nhất 12h trước khi làm ca tiếp theo.

Các quyền lợi khác của người lao động được Công ty thực hiện nghiêm túc theo các quy định hiện hành

Điều kiện làm việc: đối với đội ngũ cán bộ quản lý, nhân viên kinh doanh, hành chính, văn phòng làm việc khang trang, thoáng mát, đầy đủ trang thiết bị văn phòng. Đối với lực lượng lao động trực tiếp, Công ty trang bị đầy đủ các phương tiện bảo hộ lao động, vệ sinh lao động, các nguyên tắc an toàn lao động được tuân thủ nghiêm ngặt. 

8.3. Chính sách lương, thưởng, phúc lợi
Công ty xây dựng chính sách lương theo cơ sở thang bảng lương dựa trên sự tham khảo của Nhà nước và các đơn vị cùng ngành, hệ suất năng suất của từng cá nhân và dựa trên tình hình kinh doanh của Công ty. Chính sách lương và chế độ tại Công ty không phân theo phòng ban hay đơn vị và cũng không theo sản phẩm. 

Nhằm khuyến khích động viên sự gia tăng hiệu quả đóng góp đối với hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty, ngoài các quyền lợi được quy định bởi Luật Lao động, cán bộ công nhân viên trong Công ty còn được hưởng một số quyền lợi khác như được thưởng trực tiếp theo doanh số hàng bán ra, ưu tiên mua cổ phiếu của Công ty. Mức độ ưu đãi tùy thuộc vào mức độ đóng góp của bản thân người lao động cho Công ty và do ĐHĐCĐ quy định. 

Việc trích nộp bảo hiểm xã hội, bảo hiểm y tế được Công ty trích nộp đúng theo quy định của pháp luật. 

8.4. Chính sách đào tạo, tuyển dụng

Công ty sẽ tiếp tục có chính sách đào tạo và đào lại đội ngũ cán bộ quản lý, công nhân kỹ thuật, đặc biệt là công tác tuyển dụng và đào tạo đội ngũ cán bộ kế cận trẻ, nhằm trẻ hoá đội ngũ cán bộ đáp ứng yêu cầu hội nhập kinh tế và phát triển bền vững của Công ty.

9. Chính sách cổ tức

Công ty thực hiện chi trả cổ tức theo các quy định của Luật Doanh nghiệp, các quy định về chi trả cổ tức trong Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty. 

Trong những năm qua, với mức lợi nhuận cao, Công ty đã áp dụng một chính sách cổ tức cao dưới cả hai hình thức bằng cổ phiếu và tiền mặt, trong đó chủ yếu là trả bằng cổ phiếu nhằm tăng vốn điều lệ của Công ty. Trong thời gian tới, sau khi đã niêm yết trên sàn giao dịch chứng khoán, Công ty dự kiến sẽ thực hiện chính sách chi trả cổ tức theo thông lệ của các doanh nghiệp niêm yết với tỷ lệ dự kiến là 15%. 

Tình hình trả cổ tức cho cổ đông của Ptramesco trong thời gian vừa qua và dự kiến trong năm 2007 như sau:

Bảng 17: Tình hình chi trả cổ tức của Công ty giai đoạn 2001-2007
	Chỉ tiêu
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005
	Năm 2006
	Năm 
2007

	Tỷ suất lợi nhuận trả cổ tức (%)
	96,68
	91,84
	97,72
	-
	21,27
	96,90

	Tỷ lệ chi trả cổ tức (%)
	64,18
	28,24
	68,50
	-
	2,20
	80,00


Nguồn: Nghị quyết của ĐHĐCĐ thường niên Ptramesco giai đoạn 2002-2008 của Ptramesco
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Biểu đồ 10: Tỉ lệ cổ tức của Ptramesco giai đoạn 2002-2007 

Tỉ lệ cổ tức (%)

 Nguồn: Nghị quyết của ĐHĐCĐ thường niên Ptramesco giai đoạn 2002-2008 của Ptramesco

Công ty thực hiện chính sách chi trả cổ tức bằng tiền thấp mà chủ yếu bằng cổ phiếu để tăng vốn chủ sở hữu và tăng nguồn vốn tái đầu tư, mở rộng sản xuất và đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ.

Năm 2005, do ảnh hưởng của sự biến động thép trên thế giới, ĐHĐCĐ Công ty đã quyết định không thực hiện chia cổ tức.

10. Tình hình hoạt động tài chính

10.1.  Các chỉ tiêu cơ bản
Năm tài chính của Công ty bắt đầu từ ngày 01 tháng 01 và kết thúc vào ngày 31 tháng 12 năm dương lịch. Báo cáo tài chính của Công ty được trình bày bằng đồng Việt Nam theo nguyên tắc giá gốc và phù hợp với các Chuẩn mực kế toán, chế độ kế toán và các quy định pháp lý có liên quan. 

10.1.1.Trích khấu hao TSCĐ 

Tài sản cố định của Công ty được trích khấu hao theo đúng quy định của pháp luật. Tài sản cố định của Công ty được phản ánh theo nguyên giá và hao mòn luỹ kế. Nguyên giá tài sản cố định bao gồm giá mua và toàn bộ các chi phí liên quan trực tiếp đến việc đưa tài sản vào trạng thái sẵn sàng sử dụng.

Tỷ lệ khấu hao được xác định theo phương pháp khấu hao theo đường thẳng, căn cứ vào thời gian sử dụng ước tính của tài sản, phù hợp với Quyết định số 206/2003/QĐ-BTC ngày 12/12/2003 của Bộ tài chính về chế độ quản lý, sử dụng và trích lập khấu hao tài sản cố định.

Thời gian sử dụng của tài sản cố định được ước tính như sau:



Nhà cửa, vật kiến trúc:

5 – 22 năm



Máy móc thiết bị:


8 – 10 năm



Phương tiện vận tải:


6 –   8 năm



Thiết bị quản lý:


3 –   8 năm

10.1.2. Mức lương bình quân

Mức lương bình quân của các cán bộ công nhân viên Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí trong những năm vừa qua như sau:

Bảng 18: Mức lương bình quân của người lao động trong Công ty giai đoạn 2002-2006

	Chỉ tiêu
	Năm 2002
	Năm 2003
	Năm 2004
	Năm 2005
	Năm 2006

	Số cán bộ công nhân viên (người)
	41
	62
	65
	101
	110

	Thu nhập bình quân/người/tháng (triệu đồng)
	1,1
	1,2
	1,5
	1,8
	2,0


Nguồn: Ptramesco

Là một doanh nghiệp với hoạt động sản xuất kinh doanh còn gặp nhiều khó khăn sau khi cổ phần hóa nhưng Ptramesco luôn không ngừng chú trọng tới việc nâng cao thu nhập và các chế độ đãi ngộ khác cho các cán bộ nhân viên trong Công ty, tạo điều kiện cho người lao động đảm bảo ngày một tốt hơn nhu cầu về vật chất và tinh thần, động viên người lao động phấn đấu đóng góp cho doanh nghiệp. Trong vòng 5 năm kể từ sau thời điểm cổ phần hóa, mức lương bình quân của người lao động đã tăng gần gấp đôi (từ 1,1 triệu lên  trên 2,0 triệu đồng/tháng). Mức lương bình quân này ở mức trung bình khá so với các doanh nghiệp hoạt động trong cùng ngành và cùng địa bàn Hải Phòng.

10.1.3. Thanh toán các khoản nợ đến hạn 

Công ty thực hiện tốt việc thanh toán các khoản nợ đến hạn. Theo số liệu tại các báo cáo tài chính đã được kiểm toán năm 2006 và 2007, Công ty đã thanh toán đúng hạn và đầy đủ các khoản nợ, không có các khoản nợ phải trả quá hạn.

10.1.4. Các khoản phải nộp theo luật định 

Công ty thực hiện nghiêm túc việc nộp các khoản thuế VAT, thuế đất tiền sử dụng đất, thuế thu nhập doanh nghiệp, thuế xuất nhập khẩu, các loại thuế và phí khác theo đúng quy định của nhà nước. 

Tình hình thực hiện nghĩa vụ đối với Nhà nước như sau:

Bảng 19: Tình hình thực hiện nghĩa vụ với Nhà nước năm 2006-2007
Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	1. Thuế giá trị gia tăng phải nộp
	867.786.279
	2.239.071.120

	2. Thuế đất tiền sử dụng đất
	-
	-

	3. Thuế thu nhập doanh nghiệp
	490.771.404
	5.138.449.167

	4. Thuế xuất nhập khẩu
	651.432.556
	991.265.649

	Tổng cộng
	2.009.990.239
	8.368.785.936


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007 của Ptramesco

Công ty thực hiện tốt công tác thuế và các khoản nộp ngân sách Nhà nước, Công ty không có các khoản nợ quá hạn đối với nghía vụ với Nhà nước

10.1.5. Trích lập các quỹ theo luật định 

Theo quy định tại Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, việc lập các quy theo quy định của pháp luật do Đại hội đồng cổ đông Công ty quyết định. Hàng năm sau khi thực hiện nghĩa vụ tài chính đối với nhà nước, lợi nhuận của Công ty được phân bổ như sau:

· Quỹ dự trữ bổ sung vốn điều lệ: Khoản trích này không được vượt quá 5% lợi nhuận sau thuế của Công ty và được trích cho đến khi quỹ dự trữ bằng 10% vốn điều lệ của Công ty;

· Quỹ phát triển sản xuất kinh doanh;

· Quỹ khen thưởng, phúc lợi.

Bảng 20: Số dư các quỹ năm 2006-2007
Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	1. Quỹ dự phòng tài chính
	29.977.943
	301.511.824

	2. Quỹ khen thưởng, phúc lợi
	71.975.469
	154.482.624

	Tổng cộng
	101.953.412
	455.994.448


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007 của Ptramesco

10.1.6. Tổng dư nợ vay 

Bảng 21: Tình hình dư nợ vay năm 2006-2007
Đơn vị tính: đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	Các khoản vay và nợ ngắn hạn
	75.649.575.236
	56.443.572.309

	1. NH công thương Ngô Quyền – VNĐ 
	21.072.806.542
	17.224.756.326

	2. NH công thương Ngô Quyền – USD 
	8.863.200.846
	4.713.166.940

	3. NH ngoại thương Hải Phòng – VNĐ 
	33.008.056.979
	9.934.812.421

	4. NH ngoại thương Hải Phòng – USD 
	11.346.346.111
	19.157.822.930

	5.Đoàn Trung Hà
	
	2.988.501.955

	6. Các đối tượng khác
	955.665.322
	2.021.012.301

	7. Nợ thuê tài chính đến hạn trả
	403.499.436
	403.499.436

	Các khoản vay và nợ dài hạn
	7.576.436.184
	2.495.608.756

	1. Ông Đoàn Trung Hà
	3.297.515.915
	-

	2. Vay Ngân hàng
	1.967.658.858
	2.428.358.858

	3. Nợ thuê tài chính 
	470.749.334
	67.249.898

	4. Vay dài hạn khác
	1.840.512.077
	

	Tổng cộng
	83.226.011.420
	58.939.181.065


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2006 của Ptramesco

Do nhu cầu tài chính phục vụ cho việc nhập hàng với khối lượng lớn và đúng thời điểm, Công ty đã sử dụng các nguồn vốn vay. Với vòng quay hàng tồn kho tương đối nhanh (gần 5 vòng/năm) Công ty luôn có đủ nguồn để thanh toán cho các khoản vay đến hạn.

Các khoản vay và nợ ngắn hạn:

1. 
Vay Ngân hàng Công thương Ngô Quyền - VNĐ

Vay theo hạn mức tín dụng, hợp đồng tín dụng số 01/HĐTD-HM ngày 10/6/2006


Số tiền vay:

45 tỷ đồng


Mục đích sử dụng:
Trả tiền mua thép tấm, thép phế


Hình thức vay:
Tín chấp


Lãi suất:

0,85%/tháng


Thời hạn:

06 tháng


Kỳ trả lãi:

Tháng

2. 
Vay ngân hàng Công thương Ngô Quyền - USD

Vay từng lần theo hợp đồng tín dụng số 02/ĐTD-TL ngày 28/9/2006


Số tiền vay:

121.500 USD (+_ 10%)


Mục đích sử dụng:
Thanh toán hàng nhập khẩu


Hình thức vay:
Tín chấp


Lãi suất:

6,7%/năm


Thời hạn:

06 tháng


Kỳ trả lãi:

Tháng

3. 
Vay ngân hàng Ngoại thương Hải Phòng

Vay hạn mức tín dụng theo hợp đồng tín dụng số 0601-HM ngày 30/6/2006


Số tiền vay:

120 tỷ đồng


Mục đích sử dụng:
Trả tiền mua hàng


Hình thức vay:
Tín chấp


Lãi suất:

0,85%/tháng


Thời hạn:

06 tháng


Kỳ trả lãi:

Tháng 
Tổng số tiền đã vay là: 33.008.056.979 (đ) theo các hợp đồng sau
Hợp đồng tín dụng số 10/2006/NHNT ngày 31/3/2006

Hợp đồng tín dụng số 09/2006/NHNT ngày 29/3/2006

Hợp đồng tín dụng số 14/2006/NHNT ngày 19/6/2006

Hợp đồng tín dụng số 07/2006/NHNT ngày 16/3/2006

Hợp đồng tín dụng số 13/2006/NHNT ngày 15/6/2006

Các khoản vay và nợ dài hạn;

1.  
Vay Ông Đoàn Trung Hà

Khoản vay theo giấy biên nhận vay tiền ngày 06/12/2005, và giấy biên nhận vay tiền ngày 09/03/2006 số tiền 

Mục đích sử dụng:
Kinh doanh


Hình thức vay:
Tín chấp


Lãi suất:

01%/tháng


Thời hạn:

02 năm


Kỳ trả lãi:

Quý

2.  
Vay Ngân hàng Ngoại thương Hải Phòng

Khoản vay  theo hợp đồng tín dụng số 2005/01/NHNT ngày 29/7/2005 

Mục đích sử dụng:
Mua thiết bị nạp chai Ôxy, bình Ôxy


Hình thức vay:
Cầm cố tài sản hình thành từ vốn vay


Lãi suất:

0,93%/tháng


Thời hạn:

60 tháng


Kỳ trả lãi:

Tháng

3. 
Vay ngân hàng Công thương Ngô Quyền

Khoản vay  theo hợp đồng tín dụng số 01/HĐTD 

Mục đích sử dụng:
Xây dựng nhà xưởng, vật kiến trúc, máy móc thiết bị và các công trình phụ trợ của Chi nhánh Bến Kiền


Hình thức vay:
Tài sản hình thành từ vốn vay


Lãi suất:

11,5%/năm


Thời hạn:

42 tháng


Kỳ trả lãi:

Tháng

4. 
Thuê tài chính Công ty cho thuê tài chính – Ngân hàng Ngoại thương Việt Nam

Hợp đồng tín dụng số 03.04.25/CTTC ngày 24/12/2004

Mục đích sử dụng:
Thuê tài chính cầu trục lăn 02 dầm


Hình thức vay:
Tài sản hình thành từ vốn vay


Lãi suất:

12%/năm


Thời hạn:

36 tháng

Kỳ trả lãi:

Hàng tháng

Lãi suất các hợp đồng tín dụng trung và dài hạn được điều chỉnh theo thông báo lãi suất ngân hàng từng thời kỳ.

10.1.7. Tình hình công nợ hiện nay 

Các khoản phải thu:

Tại thời điểm 31/12/2006 Công ty còn số nợ phải thu quá hạn trên 1 năm là 619.748.284 đồng. Đến thời điểm 31/12/2007, Công ty đã thực hiện trích lập dự phòng phải thu cho khoản nợ phải thu này với số tiền là 271.728.853 đồng, số còn lại Công ty đang tích cực thu hồi.

Bảng 22: Tình hình các khoản phải thu năm 2006-2007
Đơn vị tính: đồng

	Các chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	
	Tổng số
	Nợ

 quá hạn
	Tổng số
	Nợ

 quá hạn

	1. Phải thu của khách hàng
	33.175.191.414
	619.748.284
	16.750.478.473
	271.728.853

	2. Trả trước cho người bán
	36.000.000
	-
	5.136.662.214
	-

	3. Các khoản phải thu khác
	1.199.502.492
	-
	357.416.640
	-

	Tổng cộng
	34.410.693.906
	619.748.284
	22.244.557.327
	271.728.853


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2006, 2007 của Ptramesco
Các khoản phải trả (không bao gồm các khoản vay)
Bảng 23: Tình hình các khoản phải trả năm 2006-2007
Đơn vị tính: đồng

	Các chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	
	Tổng số
	Nợ 

quá hạn
	Tổng số
	Nợ 

quá hạn

	1. Nợ ngắn hạn
	9.760.197.124
	-
	39.578.661.952
	-

	- Phải trả người bán
	6.628.258.823
	-
	25.174.165.503
	-

	- Người mua trả tiền trước
	456.102.992
	-
	2.545.403.004
	-

	- Thuế,các khoản phải nộp NN
	2.009.990.239
	-
	8.368.785.936
	-

	- Phải trả người lao động
	460.588.386
	-
	1.206.375.971
	-

	- Chi phí phải trả
	40.000.000
	-
	173.600.550
	-

	- Các khoản phải trả  khác
	165.256.684
	-
	2.110.330.988
	-

	2. Nợ dài hạn
	6.994.161
	-
	21.139.807
	-

	- Dự phòng trợ cấp mất việc làm
	6.994.161
	-
	21.139.807
	-

	Tổng cộng
	9.767.191.285
	-
	39.599.801.759
	-


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007 của Ptramesco

10.2.  Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu 
Bảng 24: Tóm tắt các chỉ tiêu tài chính chủ yếu năm 2007
	Các chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007

	1. Chỉ tiêu về khả năng thanh toán
	
	

	    + Hệ số thanh toán ngắn hạn
	1,05
	1,16

	    + Hệ số thanh toán nhanh
	0,51
	0,35

	2. Chỉ tiêu về cơ cấu vốn
	
	

	    + Hệ số nợ / tổng tài sản
	0,64
	0,57

	    + Hệ số nợ / vốn chủ sở hữu
	1,75
	1,34

	3. Chỉ tiêu về năng lực hoạt động
	
	

	    + Vòng quay hàng tồn kho
	2,02
	4,74

	    + Doanh thu thuần / tổng tài sản
	4,91
	2,36

	4. Chỉ tiêu về khả năng sinh lời
	
	

	    + Lợi nhuận sau thuế / doanh thu thuần
	1,65
	0.05

	    + Lợi nhuận sau thuế / vốn chủ sở hữu
	10,65
	0.29

	    + Lợi nhuận sau thuế / tổng tài sản
	3,34
	0.12

	    + Lợi nhuận từ HĐKT / doanh thu thuần
	1,59
	0.07

	5. Chỉ tiêu về cổ phần
	
	

	    + Tỷ lệ lợi nhuận trả cổ tức
	21,27
	-

	    + Thu nhập trên mỗi cổ phần
	1.034
	4.128

	    + Tỷ lệ trả cổ tức (*)
	2,2
	80%


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2006, 2007 của Ptramesco

(*) Cổ tức được chia trên tổng lợi nhuận đã bao gồm cả khoản đầu tư vào Công ty CP thép Đình Vũ

11. Hội đồng quản trị, Ban giám đốc, Ban kiểm soát, Kế toán trưởng

11.1. Hội đồng quản trị

	Chủ tịch HĐQT  -  Ông Đỗ Văn Thanh
	· Họ và tên : Đỗ Văn Thanh

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 01/01/1964

· Nơi sinh: xã An Ninh, huyện Tiền Hải, tỉnh Thái Bình

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã An Ninh, huyện Tiền Hải, tỉnh Thái Bình

· Địa chỉ thường trú: Số 2/88 Trần Khánh Dư, phường Máy Tơ, quận Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.769038

· Trình độ văn hoá: Đại học

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành quản trị kinh doanh, Đại học hành chính, Cao đẳng quân sự.

· Quá trình công tác: 

· Từ 1983 đến 1988: thiếu uý trường sĩ quan hải quân

· Từ 1988 đến 1992: Thuyền phó Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1992 đến 1996: Chuyên viên kinh doanh Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1996 đến 1999: Phó Giám đốc Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1999-2000: Giám đốc Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến 2006: Giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Từ 2006 đến nay: Chủ tịch HĐQT Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, Chủ tịch HĐQT kiêm Tổng Giám đốc Công ty cổ phần thép Đình Vũ

· Chức vụ công tác hiện nay: Chủ tịch HĐQT Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, Chủ tịch HĐQT kiêm Tổng Giám đốc Công ty cổ phần thép Đình Vũ

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 204.335 cổ phần (tương đương 2.043.350.000 đồng), chiếm 3,93% vốn điều lệ.


	Thành viên HĐQT - Ông Đoàn Trung Hà:

	· Họ và tên: Đoàn Trung Hà

· Giới tính:  Nam

· Ngày tháng năm sinh: 04/07/1957

· Nơi sinh: Hải Phòng

· Quốc tịch: Việt Nam

· Dân tộc: Kinh

· Quê quán: Không

· Địa chỉ thường trú: Số 04/116 Nguyễn Đức Cảnh, Lê Chân, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.769038

· Trình độ văn hoá: 12/12

· Trình độ chuyên môn: đại học

· Quá trình công tác:

· Từ 1975 đến 1982: đi bộ đội

· Từ 1983 đến 1993: Công nhân Công ty vận tải biển 3

· Từ 1991 đến 2001: Kinh doanh tự do

· Từ 2001 đến 2003: Trưởng phòng KD Công ty CP SX&KD kim khí

· Từ 2003 đến 2004: Giám đốc Chi nhánh Hùng Vương

· Từ 2004 đến 2006: Giám đốc Chi nhánh Bến Kiền

· Từ 2006 đến nay: Trưởng phòng vật tư Công ty CP thép Đình Vũ

· Chức vụ công tác hiện nay: Trưởng phòng vật tư Công ty CP thép Đình Vũ

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 200.000 cổ phần (tương đương 2.000.000.000 đồng), chiếm 3,85% vốn điều lệ.

	Thành viên HĐQT - Ông Đào Trọng Khôi:


	· Họ và tên : Đào Trọng Khôi

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 05/06/1961

· Nơi sinh: xã Cao Minh, huyện Vĩnh Bảo, Hải Phòng

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã Cao Minh, huyện Vĩnh Bảo, Hải Phòng 

· Địa chỉ thường trú: Số 18/22 Nguyễn Trãi, phường Máy Tơ, quận Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/551875

· Trình độ văn hoá: Đại học

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành tài chính kế toán

· Quá trình công tác: 

· Từ 1983 đến 1987: Chuyên viên của vụ tài chính kế toán Tổng cục mỏ địa chất.

· Từ 1987 đến 1988: Chuyên viên của vụ kế hoạch Tổng cục mỏ địa chất.

· Từ 1988 đến 1998: Nhân viên phòng tài chính kế toán Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1998-2000: Trưởng phòng tài vụ Xí nghiệp giầy Phú Hải

· Từ 2001 đến 2005: Trường phòng tài chính kế toán Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Từ 2005 đến tháng 09/2006: Phó Giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí 

· Từ tháng 09/2006 đến nay: Tổng giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Chức vụ công tác hiện nay: Tổng giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT 

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 279.202 cổ phần (tương đương 2.792.020.000 đồng), chiếm 5,37% vốn điều lệ.
· Số lượng cổ phần của người liên quan nắm giữ:
Vợ: Lê Thị Nhàn nắm giữ 40.055 cổ phiếu

	Thành viên HĐQT - Ông Phạm Văn Thìn:


	· Họ và tên : Phạm Văn Thìn

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 02/11/1959

· Nơi sinh: xã An Sơn, huyện Thuỷ Nguyên, Hải Phòng

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã An Sơn, huyện Thuỷ Nguyên, Hải Phòng

· Địa chỉ thường trú: Số 115 Lương Khánh Thiện, Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/3551875

· Trình độ văn hoá: Trung cấp

· Trình độ chuyên môn: Trung cấp vật tư

· Quá trình công tác: 

· Từ 1980 đến 1993: Nhân viên giao nhận Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1993 đến 1999: Chuyên viên kinh doanh Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1999 đến 2000: Phó Giám đốc Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến nay: Phó tổng giám đốc phụ trách kinh doanh Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó tổng giám đốc phụ trách kinh doanh Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 221.922 cổ phần (tương đương 2.219.220.000 đồng), chiếm 4,27% vốn điều lệ.

	Thành viên HĐQT - Ông Phạm Hữu Nha:


	· Họ và tên : Phạm Hữu Nha

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 20/12/1959

· Nơi sinh: xã Thái Thượng, huyện Thái Thuỵ, tỉnh Thái Bình

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã Thái Thượng, huyện Thái Thuỵ, tỉnh Thái Bình 

· Địa chỉ thường trú: đường Lê Hồng Phòng, quận Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/551875

· Trình độ văn hoá: Đại học KTQD

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành kinh tế kế hoạch

· Quá trình công tác: 

· Từ 1981 đến 1984: Bộ đội tại ngũ - BTLHQ

· Từ 1985 đến 1991: Trạm phó trạm giao nhận Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1991 đến 2000: Phó Giám đốc Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến nay: Phó tổng giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó tổng giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên HĐQT

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 100.000 cổ phần (tương đương 1.000.000.000 đồng), chiếm 1,92% vốn điều lệ.


11.2. Ban giám đốc

	Tổng giám đốc –   Ông Đào Trọng Khôi:
	Lý lịch trình bày tại Mục 11.1.c trên đây



	Phó tổng giám đốc  – Ông Phạm Văn Thìn:
	Lý lịch trình bày tại Mục 11.1.d trên đây



	Phó tổng giám đốc – Ông Phạm Hữu Nha:
	Lý lịch trình bày tại Mục 11.1.e trên đây



	Phó tổng giám đốc – Ông Vũ Kim Toàn:


	· Họ và tên : Vũ Kim Toàn

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 15/05/1951

· Nơi sinh: xã Đồng Hoà, Kiến An, Hải Phòng

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã Đồng Hoà, Kiến An, Hải Phòng
· Địa chỉ thường trú: xã Đồng Hoà, Kiến An, Hải Phòng
· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.618505

· Trình độ văn hoá: Đại học 

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành cơ khí, thiết kế

· Quá trình công tác: 

· Từ 1970 đến 1976: Bộ đội tại ngũ 

· Từ 1976 đến 2004: làm tại Công ty thiết kế và chế tạo thiết bị công nông nghiệp Hải Phòng

· Từ 2004 đến nay: Phó tổng giám đốc phụ trách kỹ thuật, Giám đốc Chi nhánh Bến Kiền thuộc Công ty cổ phần SX&KD kim khí

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó tổng giám đốc phụ trách kỹ thuật, Giám đốc Chi nhánh Bến Kiền thuộc Công ty cổ phần SX&KD kim khí 

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 5.135 cổ phần (tương đương 51.350.000 đồng), chiếm 0,10% vốn điều lệ.

	Kế toán trưởng – Bà Đặng Thị Mấm:


	· Họ và tên : Đặng Thị Mấm

· Giới tính   : Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 15/05/1960

· Nơi sinh: xã Quang Vinh, huyện Ân Thi, tỉnh Hưng Yên

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc: Kinh

· Quê quán: xã Quang Vinh, huyện Ân Thi, tỉnh Hưng Yên 

· Địa chỉ thường trú: Lô 2 ga Thượng Lý, quận Hồng Bàng, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/551875

· Trình độ văn hoá: Đại học 

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành tài chính kế toán

· Quá trình công tác: 

· Từ 1985 đến 1993: Nhân viên thống kê Công ty vật tư thứ liệu Hải Phòng

· Từ 1993 đến 1996: Nhân viên kế toán Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1996 đến 2000: Phó phòng tài chính kế toán Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến 2006: Phó phòng tài chính kế toán Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí

· Từ 2006 đến nay: Trưởng phòng tài chính kế toán Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí 

· Chức vụ công tác hiện nay: Trưởng phòng tài chính kế toán Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí 

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 32.470 cổ phần (tương đương 324.700.000 đồng), chiếm 0,62% vốn điều lệ.




11.3. Ban kiểm soát

	Trưởng BKS – Ông Phạm Văn Miên:


	· Họ và tên : Phạm Văn Miên

· Giới tính   : Nam

· Ngày tháng năm sinh: 05/06/1950

· Nơi sinh: xã Đông Quý, huyện Tiền Hải, tỉnh Thái Bình

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: xã Đông Quý, huyện Tiền Hải, tỉnh Thái Bình

· Địa chỉ thường trú: 5/88 Trần Khánh Dư, quận Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/551875

· Trình độ văn hoá: Đại học 

· Trình độ chuyên môn: Đại học ngành chế tạo máy

· Quá trình công tác: 

· Từ 1971 đến 1976: Bộ đội tại ngũ 

· Từ 1982 đến 1994: Trạm phó trạm vận chuyển Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1994 đến 2000: Phó Giám đốc Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến 2006: Phó Giám đốc Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí

· Từ 2006 đến nay: Trưởng ban kiểm soát Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, Phó Tổng giám đốc Công ty cổ phần thép Đình Vũ

· Chức vụ công tác hiện nay: Trưởng ban kiểm soát Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, Phó Tổng giám đốc Công ty cổ phần thép Đình Vũ

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 90.577 cổ phần (tương đương 905.770.000 đồng), chiếm 1,74% vốn điều lệ.

	Thành viên BKS – Bà Trần Thị Huệ:


	· Họ và tên : Trần Thị Huệ

· Giới tính   : Nữ

· Ngày tháng năm sinh: 02/01/1958

· Nơi sinh: Thị trấn Ngô Đồng, Giao Thuỷ, Nam Định

· Quốc tịch : Việt Nam

· Dân tộc    : Kinh

· Quê quán: Thị trấn Ngô Đồng, Giao Thuỷ, Nam Định 

· Địa chỉ thường trú: Số 24/56 Nguyễn Trãi, quận Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.826832/551875

· Trình độ văn hoá: Trung cấp 

· Trình độ chuyên môn: Giáo viên dạy nghề

· Quá trình công tác: 

· Từ 1979 đến 1986: Công nhân cơ khí XN tàu thuyền Hà Nam Ninh

· Từ 1986 đến 1996: Thủ kho Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 1997 đến 2000: Cửa hàng trưởng Xí nghiệp 4 Công ty kim khí Hải Phòng

· Từ 2001 đến nay: Phó phòng kinh doanh Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí, thành viên Ban kiểm soát Công ty

· Chức vụ công tác hiện nay: Phó phòng kinh doanh Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí.

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 14.595 cổ phần (tương đương 145.950.000 đồng), chiếm 0,28% vốn điều lệ.
· Số lượng cổ phần của người có liên quan nắm giữ:
Con trai: Nguyễn Thanh Tùng nắm giữ 40.000 cổ phiếu

	Thành viên BKS – Ông Vũ Hồng Khanh:


	· Họ và tên: Vũ Hồng Khanh

· Giới tính:  Nam

· Ngày tháng năm sinh: 20/10/1977

· Nơi sinh: Hải Phòng

· Quốc tịch: Việt Nam

· Dân tộc: Kinh

· Địa chỉ thường trú: Số 01B Nguyễn Trãi, Ngô Quyền, Hải Phòng

· Số điện thoại ở cơ quan: 0313.769038

· Trình độ văn hoá: đại học

· Trình độ chuyên môn: Kế toán trưởng

· Quá trình công tác:

· 2001-2003: Phó phòng TCKT Công ty CP SX&KD kim khí

· 2004-2005: Trưởng phòng TCKT Công ty CP SX&KD kim khí 

· 2006 - nay: Trưởng phòng TCKT Công ty CP thép Đình Vũ

· Chức vụ công tác hiện nay: Trưởng phòng TCKT Công ty Công ty CP thép Đình Vũ

· Hành vi vi phạm pháp luật (nếu có): Không

· Quyền lợi mâu thuẫn với lợi ích công ty: Không

· Số lượng cổ phần nắm giữ: 5.000 cổ phần (tương đương 50.000.000 đồng), chiếm 0.1% vốn điều lệ.


12. Tài sản

Giá trị TSCĐ theo báo cáo tài chính đã được kiểm toán tại thời điểm 31/12/2007 như sau (xem bảng 25). 

Bảng 25: Tổng giá trị TSCĐ của Công ty tại 31/12/2007
Đơn vị tính: đồng

	STT
	Khoản mục
	Nguyên giá
	Hao mòn luỹ kế
	Giá trị còn lại

	I
	TSCĐ hữu hình
	15,934,526,599
	8,110,522,724
	7,823,949,875

	1
	Nhà cửa vật kiến trúc
	5,896,003,421
	2,641,065,322
	3,254,938,099

	2
	Máy móc thiết bị
	6,018,101,320
	3,322,162,679
	2,695,938,641

	3
	Phương tiện vận tải
	3,570,314,626
	1,775,599,147
	1,794,715,479

	4
	Thiết bị dụng cụ quản lý
	418,924,699
	340,567,043
	78,357,656

	5
	Tài sản cố định khác
	31,182,533
	31,128,533
	

	II
	TSCĐ vô hình
	701,697,372
	283,745,598
	417,951,774

	III
	TSCĐ thuê tài chính
	1,970,200,000
	1,049,016,137
	921,183,863

	IV
	Chi phí xây dựng cơ bản dở dang
	4,638,281,482
	 
	4,638,281,482

	Tổng cộng
	23,244,705,453     
	9,443,284,459
	13.801.366.994


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007 của Ptramesco

Bảng 26: Danh mục một số TSCĐ hữu hình của Công ty tại thời điểm  31/12/2006

	STT
	Khoản mục
	Nguyên giá
	Hao mòn luỹ kế
	Giá trị còn lại

	1
	Bãi để hàng chi nhánh Bến Kiền
	420,255,201
	168,102,082
	252,153,119

	2
	Nhà điều hành công ty
	708,484,532
	326,683,454
	381,801,078

	3
	Văn phòng chi nhánh Bến Kiền
	348,679,687
	139,471,874
	209,207,813

	4
	Tường rào chi nhánh Bến Kiền
	344,390,496
	137,756,198
	206,634,298

	5
	Xưởng sản xuất Bến Kiền
	3,333,051,765
	1,249,894,410
	2,083,157,355

	6
	Cầu trục chi nhánh Bến Kiền
	533,333,333
	444,444,441
	88,888,892

	7
	Máy nắn tôn 25 ly
	483,700,693
	109,320,695
	374,379,998

	8
	Máy sản xuát lưới thép TQ
	571,909,015
	571,909,015
	0

	9
	Máy tiện 3
	391,650,000
	104,983,958
	286,666,042

	10
	Máy xả băng chi nhánh Bến Kiền
	590,476,190
	590,476,190
	0

	11
	Thiết bị nạp ôxy
	1,556,632,000
	259,438,667
	1,297,193,333

	12
	Xe cẩu Kobenco
	501,849,466
	460,028,673
	41,820,793

	13
	Xe ô tô 16L3049
	313,465,000
	52,244,169
	261,220,831

	14
	Xe ô tô 16L4878
	583,538,831
	56,732,942
	526,805,889

	15
	Xe ô tô 16L5579
	950,434,286
	66,002,380
	884,431,906

	16
	Cẩu chân đế
	381,073,265
	381,073,265
	0

	17
	Máy biến thế 250KVA
	375,166,314
	321,571,129
	53,595,185

	18
	Dây chuyền gia công thép lưới
	529,200,000
	488,627,247
	40,572,753

	19
	Chi phí san lấp, đền bù chi nhánh Bến Kiền
	677,697,312
	281,078,930
	396,618,382


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2006 của Ptramesco

Tài sản cố định vô hình:

TSCĐ vô hình phản ánh chi phí san lấp, đền bù, giải phóng mặt bằng CN Bến Kiền.

Tài sản cố định thuê tài chính:

Bảng 27: Danh mục TSCĐ thuê tài chính của Công ty tại thời điểm 31/12/2007
	STT
	Tên tài sản
	Nguyên giá
	Hao mòn luỹ kế
	Giá trị còn lại

	1
	Dây chuyền gia công thép lưới
	529.200.000
	488.627.328
	40.572.672

	2
	Cần trục
	1.441.000.000
	560.388.809
	880.611.191

	
	Tổng
	1.970.200.000
	1.049.016.137
	921.183.863


Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007 của Ptramesco

Là các tài sản hình thành trên hợp đồng thuê tài chính của Công ty cho thuê tài chính – Ngân hàng ngoại thương Việt Nam theo hợp đồng tín dụng số 03.04.25/CTTC ngày 24/12/2004 nêu trên.

13. Kế hoạch sản xuất kinh doanh, lợi nhuận và cổ tức trong năm tiếp theo

13.1. Kế hoạch doanh thu, lợi nhuận và cổ tức trong năm 2008
Bảng 28: Kế hoạch doanh thu, lợi nhuận và cổ tức trong năm 2008
	Chỉ tiêu
	Năm 2008

	
	Dự kiến
	% tăng giảm so với  2007

	Doanh thu thuần (đồng)
	449.100.000.000
	+10,00%

	Lợi nhuận trước thuế (đồng)
	31.300.000.000
	+5,00%

	Chi phí thuế thu nhập hiện hàn
	8.800.000.000
	+5,00%

	Lợi nhuận sau thuế (đồng)
	22.500.000.000
	+5,00%

	Lợi nhuận từ hoạt động đầu tư
	24.400.000.000
	+5,00%

	Thu nhập trên mỗi cổ phần (đồng)
	4.334
	+5,00%


Nguồn: Phương án sản xuất kinh doanh của Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí

 Năm 2008 được nêu tại ĐHĐCĐ thường niên năm 2007
Trên cơ sở phương án, kế hoạch sản xuất kinh doanh trong năm 2008 và thực tế kết quả hoạt động sản xuất kinh doạnh trong giai đoạn 2002 - 2007, có thể nhận thấy Công ty đã lập kế hoạch tăng trưởng trên cơ sở phân tích kỹ lưỡng kết quả đã đạt được của các năm trước và dự báo thận trọng về triển vọng phát triển của thị trường, cụ thể:    

· Tốc độ tăng trưởng về doanh thu thuần trong năm 2008 theo dự kiến là 5%, trong khi tốc độ tăng trưởng doanh thu thuần bình quân trong giai đoạn 2002 - 2006 đã đạt 23,98%.

· Tốc độ tăng trưởng về lợi nhuận sau thuế trong năm 2008 theo dự kiến lần lượt là 5%, trong khi tốc độ tăng trưởng lợi nhuận sau thuế bình quân trong giai đoạn 2002 - 2006 đã đạt 76,26%.

· Tỉ lệ cổ tức dự kiến trong năm 2007 và 2008 là 15%, trong khi tỉ lệ cổ tức bình quân trong giai đoạn 2002 - 2006 đạt 28,65%. 
· Trên thực tế, kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh trong năm 2007 đã cho thấy doanh thu thuần của đã đạt 117% kế hoạch năm, lợi nhuận sau thuế và thu nhập trên mỗi cổ phần đạt 268,3% kế hoạch của cả năm. Năm 2007, ĐHĐCĐ của Công ty đã thông qua mức trả cổ tức 80% bằng tiền mặt.
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Biểu đồ 11: Tình hình doanh thu, lợi nhuận và cổ tức năm 2006, năm 

2007 và dự kiến- 2008 của Ptramesco

Doanh thu thuần  Lợi nhuận sau thuế

Ghi chú: Lợi nhuận sau thuế trên biểu đồ chưa bao gồm lãi được chia từ khoản đầu tư vào Công ty cổ phần Thép Đình Vũ
13.2. Căn cứ để đạt được kế hoạch lợi nhuận và cổ tức nói trên

Năm 2007 và năm 2008, hoạt động sản xuất kinh doanh của Ptramesco sẽ có nhiều chuyển biến tích cực, đột phá trên tất cả 3 mảng hoạt động chính: nhập khẩu kinh doanh thép, sản xuất thép và đầu tư.

13.2.1. Hoạt động sản xuất, nhập khẩu và kinh doanh thép

Sự ổn định của nguồn nguyên vật liệu đầu vào của thị trường thép thế giới và trong nước, cộng với sự gia tăng mạnh mẽ về nhu cầu thép và các sản phẩm thép phục vụ cho xây dựng và phát triển công nghiệp sẽ đảm bảo vững chắc cho Công ty một thị trường tiêu thụ rộng lớn, qua đó đạt được mục tiêu về doanh thu và lợi nhuận từ hoạt động sản xuất kinh doanh trong năm 2008.

· Nguồn cung cấp nguyên vật liệu của Công ty phong phú, đa dạng và ổn định: 

Thị trường nhập khẩu sản phẩm của Ptramesco tương đối đa dạng và ổn định, với các nhà cung cấp là các doanh nghiệp sản xuất thép đến từ các cường quốc trong ngành công nghiệp thép như Trung Quốc, Nga, Nhật Bản, Hàn Quốc, Mỹ, Canada, Ấn Độ,… Sau khi Việt Nam đã chính thức gia nhập Tổ chức thương mại thế giới, Công ty sẽ có thêm nhiều sự lựa chọn về nguồn cung sản phẩm với mẫu mã, chủng loại đa dạng hơn, chất lượng cao hơn và giá cả rẻ hơn từ các nước thành viên WTO.

· Thị trường tiêu thụ sản phẩm được đảm bảo vững chắc:

· Đầu tư trong nước và đầu tư nước ngoài sẽ có sự gia tăng mạnh mẽ cả về lượng và chất, đặc biệt tại thị trường Hải Phòng và khu vực các tỉnh duyên hải miền Bắc đang trong quá trình công nghiệp hóa và thu hút đầu tư mạnh mẽ, do đó nhu cầu về sắt thép và các sản phẩm kim khí phục vụ cho hoạt động xây dựng cơ sở hạ tầng, nhà máy, các công trình công nghiệp, dân dụng,... sẽ tăng lên đáng kể. 

· Sự nóng lên của thị trường bất động sản kể từ đầu năm 2007 cộng với quá trình đô thị hoá đang diễn ra nhanh chóng cũng báo hiệu sự gia tăng nhu cầu về thép phục vụ cho việc đầu tư xây dựng nhà ở, các khu văn phòng cho thuê, các khu đô thị mới,... 

13.2.2. Hoạt động đầu tư 

Hoạt động đầu tư của Công ty vào Nhà máy sản xuất phôi thép và Nhà máy sản xuất gang lỏng của Công ty cổ phần thép Đình Vũ cũng đã bước đầu khẳng định được hiệu quả trong giai đoạn cuối năm 2006, đầu năm 2007 và hứa hẹn đem lại nhiều kết quả tích cực hơn nữa trong năm 2007 và 2008, sau khi giai đoạn 2 là Nhà máy sản xuất gang lỏng chính thức hoàn thành và đi vào hoạt động.  

Ngoài ra, việc Đại hội đồng cổ đông Công ty nhất trí thông qua phương án niêm yết cổ phiếu tại TTGDCK Hà Nội ngay trong năm 2008 sẽ là động thái tích cực giúp Công ty quảng bá uy tín và thương hiệu Ptramesco, thu hút các nguồn lực (vốn, công nghệ, nhân lực) phục vụ cho nhu cầu nâng cao quy mô và chất lượng sản xuất kinh doanh cũng như hoạt động đầu tư của Công ty.

Tất cả những tín hiệu tích cực đó đã khẳng định kế hoạch về doanh thu, lợi nhuận và cổ tức của Công ty trong năm 2008 là hoàn toàn khả thi.

13.3. Kế hoạch đầu tư, dự án đã được HĐQT, ĐHĐCĐ thông qua

Đại hội đồng cổ đông thường niên Công ty năm 2007 diễn ra vào ngày 25/4/2008 đã thống nhất thông qua Phương án sản xuất kinh doanh của Ptramesco trong năm 2008 với nội dung cụ thể như sau:

13.3.1. Về hoạt động kinh doanh

Công ty tiếp tục duy trì sự ổn định và chủ động đa dạng hóa nguồn cung thép từ các nhà cung cấp của các nước có ngành công nghiệp thép phát triển trên thế giới và từ trong nước, nhất là đối với các sản phẩm thép thành phẩm chất lượng cao, đi đôi với việc mở rộng mạng lưới phân phối sản phẩm và thị trường tiêu thụ.

13.3.2. Về hoạt động sản xuất

Công ty tiếp tục đầu tư mở rộng quy mô và nâng cao chất lượng hoạt động sản xuất. Cụ thể, Công ty sẽ tiếp tục xây dựng chi nhánh Bến Kiền thành trung tâm cơ khí phục vụ luyện kim khu vực phía Bắc, nâng cao năng suất và chất lượng sản phẩm thế mạnh là lưới thép. Sản phẩm lư​ới thép đã có mặt trên thị trường trong nư​ớc và đ​ược sự ​ưa chuộng của khách hàng do tính năng và những ​ưu điểm v​ượt trội so với các sản phẩm cùng loại khác, đã từng đạt giải thưởng Sao vàng đất Việt năm 2002. Bên cạnh lưới thép, Công ty sẽ triển khai sản xuất thép hình nhẹ theo tiêu chuẩn công nghệ hiện đại của Trung Quốc để đáp ứng nhu cầu ngày càng lớn của thị trường.

13.3.3. Về hoạt động liên doanh, liên kết

Nắm bắt được sự gia tăng mạnh về nhu cầu thuê văn phòng kinh doanh tại Hải Phòng kể từ cuối năm 2006, Đại hội đồng cổ đông Công ty đầu năm 2008 cũng đã thông qua phương án Ptramesco sẽ tìm kiếm đối tác liên doanh liên kết xây dựng tòa nhà văn phòng 10 tầng cho thuê trong thời gian tới ngay tại trụ sở chính hiện tại của Công ty. Trụ sở chính tại số 6 Nguyễn Trãi, quận Ngô Quyền có diện tích mặt bằng rất rộng (5.324,7 m2) mà chưa được khai thác hết, cộng với vị trí địa lý hết sức thuận lợi và nhiều tiềm năng cho hoạt động thương mại (gần cảng Hải Phòng, ga Hải Phòng và nằm trong khu trung tâm tài chính -  hành chính – thương mại của thành phố). 

Hải Phòng đang ngày càng thu hút sự quan tâm của các doanh nghiệp kinh doanh trong lĩnh vực đầu tư, tài chính, ngân hàng. Từ đầu năm 2007, trên địa bàn Hải Phòng xuất hiện của hàng loạt chi nhánh của các Ngân hàng, các Công ty chứng khoán, các Công ty có vốn đầu tư nước ngoài, các văn phòng đại diện của các công ty lớn trong và ngoài nước đang tìm kiếm cơ hội đầu tư tại Hải Phòng. Điều này tạo cơ hội về khả năng hợp tác, liên kết của Công ty trong thời gian tới.   

13.3.5.  Niêm yết cổ phiếu tại TTGDCK Hà Nội

Đại hội đồng cổ đông Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí cũng đã nhất trí thông qua phương án niêm yết cổ phiếu tại Trung tâm giao dịch chứng khoán Hà Nội ngay trong năm 2008. Chủ trương này nhằm mục tiêu quảng bá uy tín và thương hiệu doanh nghiệp, thu hút các nguồn lực (vốn, công nghệ, nhân lực,...) phục vụ cho nhu cầu nâng cao quy mô và chất lượng sản xuất kinh doanh cũng như hoạt động đầu tư của Công ty; đồng thời chính thức đưa Công ty hoạt động theo mô hình Công ty đại chúng công khai, minh bạch và tăng tính thanh khoản cho cổ phiếu của Công ty.

14. Đánh giá của Công ty về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Công ty đã tiến hành phân tích một cách kỹ lưỡng, cẩn trọng và hợp lý cần thiết để đưa ra những đánh giá và dự báo về hoạt động kinh doanh, kế hoạch lợi nhuận và cổ tức của Ptramesco trong những năm tiếp theo. Các số liệu, thông tin, ý kiến đánh giá mà Công ty sử dụng và dẫn chiếu đảm bảo tính trung thực, khách quan, dựa trên tình hình hoạt động sản xuất kinh doanh thực tế của Ptramesco cũng như thực trạng và triển vọng phát triển của nền kinh tế Việt Nam nói chung và ngành thép nói riêng. Công ty cho rằng kế hoạch lợi nhuận và cổ tức dự kiến mà Ptramesco đưa ra trong năm 2008 trong điều kiện tình hình giá thép trên thế giới không có nhiều biến động là khả thi dựa trên những lý do sau:

· Những năm gần đây, nền kinh tế Việt Nam luôn duy trì tốc độ tăng trưởng ở mức khá cao so với các nước trong khu vực và trên thế giới. Tốc độ tăng trưởng GDP năm 2002 đạt 7,1%, năm 2003 đạt 7,23%, năm 2004 đạt 7,7%,  năm 2005 là 8,4% và năm 2006 là 8,17%, năm 2007 là 8,45%. Theo nhận định của các chuyên gia phân tích kinh tế trong và ngoài nước, trong giai đoạn từ nay cho đến năm 2010, tốc độ tăng trưởng GDP của Việt Nam sẽ tiếp tục tăng trưởng bền vững, ổn định và duy trì ở mức cao từ 7,5% - 8%/năm, trong khi tốc độ tăng trưởng của ngành công nghiệp và xây dựng sẽ duy trì ở mức cao hơn tốc độ tăng trưởng GDP, đạt mức từ 11% đến 13%.(Nguồn: Tổng hợp số liệu báo cáo của Tổng cục Thống kê, Bộ kế hoạch và Đầu tư và Ngân hàng thế giới WB). Sự phát triển lạc quan của nền kinh tế nói chung và ngành công nghiệp và xây dựng nói riêng hứa hẹn triển vọng phát triển tươi sáng cho các doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh thép như Ptramesco. 

· Đặc biệt trong bối cảnh Việt Nam đã gia nhập Tổ chức thương mại thế giới vào cuối năm 2006, đầu tư trong nước và đầu tư nước ngoài sẽ có sự gia tăng mạnh mẽ cả về lượng và chất, do đó nhu cầu về sắt thép và các sản phẩm kim khí phục vụ cho hoạt động xây dựng cơ sở hạ tầng, nhà máy, các công trình công nghiệp, dân dụng,... sẽ tăng lên đáng kể. 

· Sự sôi động của thị trường bất động sản trong năm 2007, nhu cầu xây dựng tiếp tục mở rộng cộng với quá trình đô thị hoá đang diễn ra nhanh chóng cũng báo hiệu sự giá tăng nhu cầu về thép phục vụ cho việc đầu tư xây dựng nhà ở, các khu văn phòng cho thuê, các khu đô thị mới,... 

· Nắm bắt được tình hình và triển vọng khả quan của nền kinh tế và tốc độ phát triển của ngành thép, Công ty đã chủ động nghiên cứu và xây dựng các chiến lược, phương án kinh doanh, mạnh dạn đầu tư đổi mới máy móc thiết bị, công nghệ sản xuất, đào tạo đội ngũ cán bộ quản lý, nhân viên kinh doanh, công nhân kỹ thuật để nắm bắt được các cơ hội kinh doanh, giúp hoạt động của Công ty ngày càng phát triển ổn định và bền vững hơn. Bên cạnh việc tiếp tục nâng cao quy mô và chất lượng hoạt động sản xuất kinh doanh các sản phẩm thép truyền thống đã khẳng định được vị thế trên thị trường, Công ty cũng đã chủ động và linh hoạt trong hoạt động phát triển sản xuất thép từ khâu thượng nguồn tới khâu hạ nguồn với việc góp vốn đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ với tư cách là cổ đông lớn nhất. 

· Kế hoạch được xây dựng một cách thận trọng, dựa trên các ước tính và tốc độ tăng trưởng trung bình của Công ty cùng ngành, kết hợp với kết quả đạt được trong quá khứ, và thực tế Công ty đã vượt mức kế hoạch doanh thu và lợi nhuận của năm 2007. 

Tất cả những tín hiệu đó đảm bảo triển vọng phát triển tích cực, ổn định cho ngành thép nói chung và Công ty nói riêng. Nếu không có những biến động bất thường ảnh hưởng tới hoạt động của doanh nghiệp thì kế hoạch lợi nhuận mà Công ty đề ra trong năm 2008 là hoàn toàn khả thi. Kế hoạch chi trả cổ tức hàng năm Công ty đề ra đảm bảo được mức lợi tức cho các cổ đông cũng như mục tiêu mở rộng hoạt động kinh doanh của Công ty. 

Lưu ý: Mọi ý kiến nhận định và đánh giá trên đây được Công ty đưa ra trên cơ sở nghiên cứu và phân tích thận trọng về Chứng khoán và Thị trường Chứng khoán Việt Nam, triển vọng phát triển của nền kinh tế, của ngành thép và của Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí. Những đánh giá trên đây về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức của Công ty chỉ có ý nghĩa tham khảo cho các nhà đầu tư.

15. Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của tổ chức đăng ký niêm yết
Năm 2008, Công ty cổ phần thép Đình Vũ dự kiến phát hành cổ phần tăng vốn điều lệ của Công ty từ 115.504.400.000 đồng lên 242.559.240.000 đồng. Với khoản đầu tư vào Công ty cổ phần thép Đình Vũ, Công ty có quyền mua cổ phần phát hành thêm với tỷ lệ dự kiến 1:1,1. Tại Đại hội đồng cổ đông thường niên năm 2008 của Công ty đã thông qua phương án phân phối quyền mua cổ phần phát hành thêm của Công ty cổ phần thép Đình Vũ. Theo đó toàn bộ số quyền mua này sẽ được phân phối cho cổ đông hiện hữu tại thời điểm chốt danh sách với tỷ lệ là 1:1,04 (nghĩa là cổ đông sở hữu 01 cổ phiếu Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí sẽ được quyền mua 1,04 cổ phiếu phát hành thêm của Công ty cổ phần thép Đình Vũ). 
Tại thời điểm lập Bản cáo bạch, Công ty cổ phần thép Đình Vũ đang làm thủ tục xin cấp phép phát hành cho số vốn tăng thêm nói trên.  
Ngoài ra, Điều lệ của Công ty hiện nay còn có một số điểm chưa phù hợp với Điều lệ mẫu áp dụng cho các công ty niêm yết. Công ty cam kết sẽ chỉnh sửa và thông qua tại kỳ họp Đại hội cổ đông gần nhất.

Công ty cũng chưa tiến hành xây dựng Quy chế Quản trị công ty áp dụng cho các công ty niêm yết, Công ty cam kết sẽ xây dựng và áp dụng Quy chế này.
16. Các thông tin, các tranh chấp kiện tụng liên quan tới công ty mà có thể ảnh hưởng tới giá cả chứng khoán niêm yết

Không có

PHẦN V. CHỨNG KHOÁN NIÊM YẾT

1. Loại chứng khoán: 
Cổ phiếu phổ thông

2. Mệnh giá:

Mười ngàn đồng (10.000 VNĐ)/Cổ phiếu

3. Tổng số chứng khoán niêm yết:  5.200.000 (Năm triệu hai trăm ngàn) cổ phần
4. Số lượng cổ phiếu bị hạn chế chuyển nhượng theo quy định của pháp luật hoặc của tổ chức phát hành tại thời điểm 31/05/2008.
Các cổ đông là thành viên của HĐQT, BKS, Ban Giám đốc Công ty đã cam kết nắm giữ 100% số lượng cổ phần mình sở hữu trong thời gian 6 tháng kể từ ngày niêm yết và ít nhất 50% số cổ phần này trong 6 tháng tiếp theo theo đúng quy định.
	Họ và tên
	Chức vụ
	Số lượng CP sở hữu
	Cam kết nắm giữ 

từ thời điểm niêm yết

	
	
	
	06 tháng đầu tiên
	06 tháng tiếp theo

	Hội đồng quản trị

	1. Đỗ Văn Thanh
	Chủ tịch HĐQT
	204.335
	204.335
	102.167

	2. Đoàn Trung Hà
	Thành viên HĐQT
	200.000
	200.000
	100.000

	3. Đào Trọng Khôi
	Thành viên HĐQT
	279.202
	279.202
	139.601

	4. Phạm Văn Thìn
	Thành viên HĐQT
	221.922
	221.922
	110.961

	5. Phạm Hữu Nha
	Thành viên HĐQT
	100.000
	100.000
	50.000

	Ban Giám đốc

	1. Đào Trọng Khôi
	Tổng Giám đốc
	279.202
	279.202
	139.601

	2. Phạm Hữu Nha
	Phó Tổng Giám đốc
	100.000
	100.000
	50.000

	3. Vũ Kim Toàn
	Phó Tổng Giám đốc
	5.135
	5.135
	2.567

	4. Phạm Văn Thìn
	Phó Tổng Giám đốc
	221.922
	221.922
	110.961

	5. Đặng Thị Mấm
	Kế toán trưởng
	32.470
	32.470
	16.235

	Ban Kiểm soát

	1. Phạm Văn Miên
	Trưởng ban kiểm soát
	90.577
	90.577
	45.289

	2. Trần Thị Huệ
	Thành viên Ban kiểm soát
	14.595
	14.595
	7.297

	3. Vũ Hồng Khanh
	Thành viên Ban kiểm soát
	5.000
	5.000
	2.500

	Tổng cộng
	1.153.236
	1.153.236
	576.618


5. Phương pháp tính giá
Giá trị sổ sách của Công ty 
+ Tại ngày 31/12/2007:

	Giá trị sổ sách
01 cổ phiếu
	=
	Nguồn vốn CSH – Nguồn kinh phí, quỹ khác

	
	
	Tổng số cổ phiếu lưu hành

	
	=
	73.768.952.538

	
	
	5.200.000

	
	=
	14.186


+ Tại ngày 30/6/2008:
	Giá trị sổ sách
01 cổ phiếu
	=
	Nguồn vốn CSH – Nguồn kinh phí, quỹ khác

	
	
	Tổng số cổ phiếu lưu hành

	
	=
	84 158 024 961

	
	
	5.200.000

	
	=
	16.184


  6. Giới hạn về tỉ lệ nắm giữ đối với người nước ngoài
· Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí không quy định giới hạn tỷ lệ nắm giữ cổ phiếu của Công ty đối với người nước ngoài.

· Khi Công ty niêm yết trên TTGDCK Hà Nội, tỷ lệ nắm giữ của người nước ngoài tuân theo quy định tại Quyết định số 238/2005/QĐ-TTg ngày 29/09/2005 của Thủ tướng Chính phủ về tỷ lệ tham gia của bên nước ngoài vào thị trường chứng khoán Việt Nam và Thông tư số 90/2005/TT-BTC ngày 17/10/2005 của Bộ Tài chính hướng dẫn thi hành Quyết định số 238/2005/QĐ-TTg. Quyết định 238/2005/QĐ-TTg qui định tổ chức, cá nhân nước ngoài mua, bán chứng khoán trên thị trường chứng khoán Việt Nam được nắm giữ tối đa 49% tổng số cổ phiếu niêm yết của một tổ chức niêm yết trên Trung tâm Giao dịch Chứng khoán.

7. Các loại thuế có liên quan 

7.1. Các loại thuế liên quan đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty

Thuế nhập khẩu:

Thuế suất đối với các mặt hàng thép nhập khẩu của Công ty được quy định tại Biểu thuế nhập khẩu hiện hành do Bộ tài chính ban hành.

Thuế giá trị gia tăng:

Thuế suất thuế GTGT hiện đang áp dụng đối với Công ty được quy định tại Biểu thuế GTGT hiện hành do Bộ tài chính ban hành.

Thuế thu nhập doanh nghiệp: 

Thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp được tính trên thu nhập chịu thế trong kỳ nhân với thuế suất thuế thu nhập doanh nghiệp. Thuế suất áp dụng với Công ty là 28%.

Ngoài ra, Công ty còn phải chịu các loại thuế và phí khác theo quy định của pháp luật.

PHẦN VI. CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN TỚI VIỆC NIÊM YẾT

1. Tổ chức kiểm toán – Công ty TNHH Kiểm toán và tư vấn tài chính
· Tên đầy đủ: Công ty TNHH Kiểm toán và tư vấn tài chính
· Tên tiếng Anh: Auditit Financial Consulting Company Limited 
· Tên viết tắt: ACA Group
· Địa chỉ liên hệ: Phòng 504, Toà nhà 17 T7, Trung Hoà – Hà Nội
· Điện thoại : (84) 2811488
· Fax : (84) 4 2811499
· Email : acagroup@ viettel.vn

· Website : acagroup@ viettel.vn
PHẦN VII. PHỤ LỤC 

1. Đơn đăng ký niêm yết
2. Bản sao hợp lệ Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh

3. Nghị quyết ĐHĐCĐ về việc niêm yết cổ phiếu

4. Nghị quyết ĐHĐCĐ thường niên năm 2008
5. Báo cáo tài chính đã kiểm toán năm 2006, năm 2007 và Báo cáo tài chính 6 tháng đầu năm 2008.

6. Danh sách cổ đông Công ty

7. Cam kết nắm giữ cổ phiếu của HĐQT, BGĐ, BKS, KTT
8. Danh sách sở hữu cổ phiếu của người có liên quan
9. Điều lệ tổ chức và hoạt động Công ty cổ phần sản xuất và kinh doanh kim khí 

10. Sơ yếu lý lịch của người quản lý công ty

11. Cam kết thực hiện quy chế quản trị Công ty 

12. Quy định tạm thời về quy trình công bố thông tin nội bộ của Công ty 

13. Uỷ quyền thực hiện công bố thông tin
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Hải Phòng, ngày 30 tháng 06 năm 2008
ĐẠI DIỆN TỔ CHỨC NIÊM YẾT

	Đỗ Văn Thanh
CHỦ TỊCH HĐQT
	
	Đào Trọng Khôi
TỔNG GIÁM ĐỐC


	Phạm Văn Miên
TRƯỞNG BKS
	
	Đặng Thị Mấm
KẾ TOÁN TRƯỞNG
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ĐẠI HỘI ĐỒNG CỔ ĐÔNG





BAN KIỂM SOÁT





HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ





TỔNG GIÁM ĐỐC





PTGĐ NỘI CHÍNH





PTGĐ KỸ THUẬT KIÊM GĐ CN 


HÙNG VƯƠNG





TỔ GIAO NHẬN





BỘ PHẬN KHO HÀNG





VĂN PHÒNG CHI NHÁNH





XƯỞNG SẢN XUẤT





PHÒNG KINH DOANH





PHÒNG KẾ TOÁN





BỘ PHẬN HÀNH CHÍNH





PTGĐ KINH DOANH
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